
第一图书网, tushu007.com
<<大客户经理高效工作手册>>

图书基本信息

书名：<<大客户经理高效工作手册>>

13位ISBN编号：9787111243526

10位ISBN编号：7111243528

出版时间：2008-6

出版时间：机械工业出版社

作者：石真语 著

页数：309

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<大客户经理高效工作手册>>

内容概要

　　以大客户经理的实际岗位职责为出发点，从大客户经理岗位描述，大客户销售基础认知，大客户
采购需求分析，大客户销售策略，大客户拜访工作设计，向大客户推荐产品，大客户销售占该处理，
大客户销售成交策略，大客户销售顾问式技术，大客户经济管理10 个方面，对大客户经理在工作中面
临的问题进行了全程式知道，并对大客户经理掌握的管理技能及进行了归纳和提炼，便于大客户经理
徐素抓住工作的核心和关键，深入理解该网为所需要的各种知识和技能，是大客户经理进行高效率，
规范化管理和迅速提升自身能力的参照范本。
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