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内容概要

　　《汽车营销》在阐述现代市场营销相关知识的基础上，以汽车销售业务流程为教学主线，以工作
过程系统化教学模式为导向，真正做到“情境驱动、任务导向、工学结合、能力培养”。
本书内容包括：营销人员素质训练、汽车市场调查与分析、汽车市场细分和定位、汽车产品与定价、
汽车产品分销渠道、汽车产品促销活动策划、现代汽车销售、二手车的鉴定与评估等八个单元、29项
工作任务，同时精选了不少国内外汽车营销案例，并配有课后训练。
　　《汽车营销》是根据职业院校制造业和现代服务业技能型紧缺人才培养培训工程相关文件精神编
写的，内容深入浅出，实践性强，既可作为中等职业学校汽车营销或汽车服务贸易相关专业方向的教
材，也可供汽车营销人员培训学习和参考。
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