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内容概要

　　《房地产经纪》共分11章，内容为包括房地产经纪概述，房地产经纪人，房地产经纪人员基本素
质与技能，房地产交易相关知识，房地产代理业条，房地产居间业务，房地产经纪其他业务，房地产
经纪人员的业务技巧，房地产经纪行业管理，房地产经纪管理信息化等。
　　《房地产经纪》可作为中职房地产经营与管理专业教材，也可作为高职高专房地产类专业教材和
房地产从业人员岗位培训或自学用书。
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编辑推荐

　　《房地产经纪》共分为十一章。
第一章概述了房地产经纪活动的发展，为后面各章的学习打下良好的基础，第二章至第四章分别介绍
了房地产经纪人、房地产经纪机构以及房地产经纪人员应具备的基本素质与技能，第五章介绍了房地
产交易的相关知识，为后面房地产经纪业务的铺开打下理论基础，第六章至第八章分别介绍房地产代
理业务、居间业务和其他业务，第九章介绍了房地产经纪人员的业务操作技巧，第十章介绍了房地产
经纪行业管理的模式和主要内容，第十一章介绍了房地产经纪的信息化管理。
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