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内容概要

本书从促销人员所应具备的素质要求、促销工作的工作内容、促销人员岗位职责及行为规范等方面入
手，深入浅出地阐述了促销人员工作中必备的基本知识以及促销工作所涉及的技能，涵盖了促销过程
中的促销基本模式、促销策划技能、促销准备技能、现场促销技巧及促销结束后的整理技巧等所有内
容，是一本很实用的以技战术为主的促销人员培训手册。
全文简洁易懂，针对性强，图文并茂，并配有大量的实用表格，便于读者学习和实际应用。
    本书既适合终端卖场的店长及一线促销人员阅读，也可作为零售企业的内部培训教材使用，同时还
可以为广大进城务工人员就业提供充分的指导。
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