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内容概要

　　本书根据应用型本科金融学专业教学的要求与特点，遵循“循序渐进，由浅入深，重点突出，难
点讲清，不留疑点”的基本理念，从多个角度系统地介绍了投资银行的基本概念、基本原理、功能，
并在此基础上系统阐释了投资银行业务内容和运作机制、组织机构及监管，有助于学生了解和掌握投
资银行业务的基本理论、业务范畴和业务的具体操作要求，熟悉我国投资银行的形成、现状及未来发
展动向，培养学生分析问题和解决问题的能力，为今后从事相关的金融工作打下良好的基础。
本书每章包含学习目标、导读案例、本章小结、课后练习、实训操作，并提供案例及思考题。
本书提供多媒体课件、习题库及答案、案例库及案例分析等资料。
本书可作为经济管理类应用型本科院校金融学专业核心课程或者专业深化课程教材，同时还可作为投
资银行业务人员的初、中级培训及考证培训教材。
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章节摘录

　　1.证券的承销方式　　根据投资银行在承销过程中承担的责任和风险不同，承销可以分为包销、
代销和余额包销三种形式。
　　包销是目前最普遍的承销方式，即投资银行首先从发行人手中将要发行的证券以约定的价格买下
，然后再将其推销给投资者。
投资银行必须在规定的时间内，将包销证券所筹集的全部的资金交付给发行人。
因此，承销商要承担销售和价格的全部风险，如果证券没有全部售出，承销商只能自己“吃进”，发
行失败的风险由发行人转移给了承销商。
承销商承担风险获得的补偿通过扩大包销的差价来实现。
包销方式特别适合那些资金需求量大、社会知名度低而且缺乏证券发行经验的发行人，因为发行人不
但无须承担证券销售不出去的风险，还可以在短时间内筹集大量的资金。
　　代销也称作尽力推销。
投资银行作为发行公司的销售代理人，按照规定的发行条件尽力推销证券，发行结束后将未推销出去
的证券退还给发行人，承销商不承担任何发行风险。
采用这种方式时，投资银行与发行人之间纯粹是代理关系，投资银行按销售金额的一定比例提取佣金
收入。
通常，当投资银行对发行公司的信心不足时会采取代销，或者那些信誉度、知名度很高的发行公司为
减少发行费用，会主动向投资银行提出采用代销的方式。
 　　⋯⋯
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编辑推荐

　　注重能力培养，知识与技能并重，通俗易懂，可读性强，教学、学习配套资料齐全。
　　提供多媒体课件、电子教案、模拟试卷库及答案、习题答案、案例库及案例分析，索取方式见正
文末页“配套资料索取说明”。
以投资银行实务为主线，全面剖析投资银行主要业务，解读投资银行运作成功的具体案例，深入分析
投资银行运作风险以及新业务的拓展。
通过丰富的案例、小贴士及补充阅读材料加深读者对知识的理解，增强可读性和趣味性。
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