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内容概要

　作者将自己从22年的销售生涯中所领悟到的道理，融汇为14条销售法则并告诉读者：当你能够很好
地把为人处世之道和所从事的销售工作结合起来时，长久的销售奇迹就会在客户高度信任的情况下发
生，也就是成为一个值得信赖的销售人员；成为一个想客户所想，急客户所急的诚实之人，从而客户
会更多地依赖和惠顾于你。
无论你担任何种销售职务，采用“高诚信销售法则”中的实战原理，将为你创造更骄人的销售业绩，
打开一扇通往新的思维和生活方式的大门。
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作者简介

托德·邓肯，美国乔治亚州亚特兰大市邓肯集团的创始人和首席执行官，美国销售和生活技巧领域的
卓越学者。
他的磁带、图书及研讨会帮助全世界数百万人挖掘自己的潜能。
他还著有畅销书《拯救你的销售》。
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一种新的失败观　　一种新的成功心态　　高度信任和失败　第３章　股东法则　　成功是你自己的
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