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内容概要

犯罪侧写师(Criminal Profile)
始于20世纪70年代，是一种经过专业训练的特殊职业。
侧写师们通过对作案手法、现场布置、犯罪特征等的分析，勾画案犯的犯罪心态，从而进一步对其人
种、性别、年龄、职业背景、外貌特征、性格特点及至下一步行动等做出预测，以便警方缩小搜捕范
围，及时制止犯罪行为的延续。

 历史上很多连环杀人案就是借助犯罪侧写师的协助破案的。

 世界上最著名的该机构为隶属于FBI的行为分析科(BAU)。
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章节摘录

版权页：插图：从家到案发现场道路畅通，车子只开了短短十几分钟，但对于詹姆斯来说，仿佛过了
几个小时。
现场位于一座大桥上，嫌犯在一辆大巴上，手握匕首，抵在一个9岁小女孩的脖子上，旁边还有一个
男乘客，也被当做人质控制。
他根据仅有的少量信息，迅速制定了初步的谈判思路。
赶到现场的时候，嫌犯只抽了一根烟。
身着休闲便装的詹姆斯，一上大巴车，便主动摊开双手，拍了拍自己的腰间、裤兜，“兄弟，放心.，
我只是来跟你聊聊天，没有恶意。
”说这话的时候，詹姆斯迅速瞄了一眼车内的情况：车子是40座左右的大巴，嫌犯坐在倒数第三排，
小女孩被他紧紧地抱在怀中，正在发抖。
另外一个人质距离嫌犯50厘米左右。
詹姆斯拿出一包烟，抽出一支，衔在嘴上，点燃，深吸了一口。
“来一支？
”詹姆斯又掏出一支，准备递过去。
嫌犯犹豫了一下，似乎想接，但很快将手收回去。
詹姆斯笑了笑，“不好意思，我忘了你不方便点烟。
”说完将自己嘴上点燃的香烟递过去，嫌犯伸手拿烟的时候，匕首紧紧地抵在小女孩的脖子上。
詹姆斯瞄了一眼，笑了笑，心里却在默念；“此人极为谨慎，还要寻找破绽。
”趁着嫌犯吸烟稍微放松时，詹姆斯迅速将车上观察到的情况用手势传递给了后面的同事，之后，不
动声色地与他拉起家常。
不管詹姆斯怎么诱导，和他说话，嫌犯在整个过程中一直沉默，只是用鼻音发出“嗯”、“哼”等字
眼。
根据这一情况，詹姆斯判断此人极为难谈，必须“攻坚”。
于是，他转变策略，在信息量严重不对称的情况下，随便说出了一个地名，来试探他的老家。
这下，嫌犯动了动嘴：“我就是纽约的。
”詹姆斯长长地舒了一口气：“只要开口，就有戏。
”詹姆斯接着纽约这个话题，很快往下谈，希望了解他家人的情况。
这一策略奏效，十几分钟后，嫌犯提出想要一辆车。
“没问题。
你有什么要求，尽管说，我可以协调，在最短的时间内满足你。
”詹姆斯继续问，“你还有什么要求？
”“没了，就一辆车，加满油，车子要好一点。
”嫌犯说，他家里有个老母亲，还有个姐姐在加拿大。
“要车去哪里？
我们也可以帮你开。
”詹姆斯说。
“我去找我姐姐。
”嫌犯说，母亲一个人在家，没人照料，去找姐姐，就是要让姐姐照顾好母亲。
就在谈判专家紧急协调车辆的时候，嫌犯突然改口：“我不要车了，没有用的，要车没有用的。
”于是谈判再次陷入僵局。
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编辑推荐

《侧写师:用犯罪心理学破解微表情密码》编辑推荐：侧写（profile），可以根据一个人的行为方式，
从而推断出他的心理状态，分析出罪犯的性格、生活环境、职业、成长背景等，最终锁定目标人。
侧写（profile），能让你用最短时间了解一个人，看穿他（她）的内心和行动。
相由心生，当一个人言行不一时，一个小小的微表情就会暴露真相。
从此洞察一切，让对方没有秘密！
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