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内容概要

　　《现代商业银行外汇金融产品（中英文版）》介绍了国际结算、国际贸易融资、外汇资金和外汇
金融衍生产品交易等商业银行现行开办的业务，形成完整的外汇金融产品体系，共分为6个部分，计79
种产品；不仅介绍产品功能和操作风险点，还介绍产品的优点和服务对象。
 阅读《现代商业银行外汇金融产品（中英文版）》，有益于商业银行从业人员完整了解掌握外汇金融
产品，尤其有利于商业银行客户经理有效拓宽知识面，开展各类营销活动；也有益于涉外客户，特别
是国外投资者了解我国商业银行外汇金融衍生产品，根据自身需求选择适当的金融产品，开展国际贸
易和外汇资金保值增值业务。
 《现代商业银行外汇金融产品（中英文版）》的编写人员均是长期从事外汇业务的专业人员，很多有
国外工作经历，具有较高的业务素质和理论水平，并且具有很强的业务创新和操作能力。
本书文字浅显易懂，精益求精，因而适宜广大读者阅读。
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章节摘录

　　3.7出口保理　　产品介绍　　出口保理即出口保付代理，是在以赊销（O/A）和承兑交单（D/A
）国际贸易结算方式下，保理商向出口商提供的一项包括出口贸易融资、进口商资信调查及评估、销
售账务处理、应收账款管理及追收和买方信用担保等内容的综合性金融服务。
　　国际出口保理业务有两种运行机制，即仅涉及一方保理商的单保理机制和涉及进出口双方保理商
的双保理机制，同时又有非买断型和买断型之分。
　　银行开办的出口保理业务一般有非买断型出口双保理、买断型出口双保理和非买断型出口单保理
等基本方式。
　　非买断型出口双保理项下，进口保理商承担进口商的信用担保责任（银行不承担此责任），即在
进口商因财务或资信原因拒付的情况下，进口保理商须支付全额保理款项。
若进口保理商亦不能履约，银行无须向出口商付款。
如银行已向出口商提供融资，则有权向出口商追索。
　　买断型出口双保理项下，在进口商因财务或资信原因拒付且进口保理商也不能履约的情况下，银
行须在经银行核定的保理额度内向出口商支付全额保理款项。
若银行已向出口商提供融资，则无权向出口商追索。
　　非买断型出口单保理，也称回购型出口单保理业务，是指在赊销和承兑交单国际贸易结算方式下
，保理商向出口商提供的一项包括出口贸易融资、销售账务处理、应收账款管理及催收等的综合性金
融服务。
该业务无进口保理商，出口保理商保留对出口商的追索权。
　　产品优势　　（1）增加出口商的营业额和贸易机会：对于新的或现有的客户提供更有竞争力的
赊销和承兑交单结算方式，以拓展海外市场，增加营业额，增加贸易机会。
　　（2）提高出口商的风险保障：进口商的信用风险由保理商承担，出口商可以得到100%的收汇保
障。
　　（3）节约出口商管理成本：由保理商负责资信调查，账务管理和账款追收等，减轻业务负担，
节约出口商管理成本。
　　（4）手续简便：简化手续，免除了信用证交易的繁琐手续。
　　（5）扩大利润：出口额扩大、管理成本降低、排除了信用证风险和坏账损失，有利于增加出口
商的利润。
　　⋯⋯
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