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内容概要

　　除了多元化，除了价格战，中国企业有没有新的出路？
《专注：解读中国隐形冠军企业》给出的答案是：通过专注与创新，创造更高的顾客价值，从而把产
品卖得更贵。
这个答案是正确的，也是可以借鉴的。
　　《专注：解读中国隐形冠军企业》描述了一些小企业成功的经验。
该书作者是研究隐形冠军的杰出专家。
他们成功地把“隐形冠军”这个概念与中国企业的现状结合起来，并且通过大量的事例来证明这一战
略对于中国企业就像对于其他国家的中小企业一样是真实有效的。
相信《专注：解读中国隐形冠军企业》对中国经济的未来充满价值。
　　《专注：解读中国隐形冠军企业》的作者是研究隐形冠军的杰出专家。
他们成功地把这个概念与中国企业的现状结合起来，并且通过大量的事例来证明这一战略对于中国企
业就像对于其他国家的中小企业一样是真实有效的。
在最近的几十年当中，中国已经向世界展示了她奇迹般的崛起，但是中国要想在成千上万的市场上成
为全球的领袖，恐怕还要克服很多的困难。
这一努力成功与否，将取决于未来的岁月中有多少中国的隐形冠军能够脱颖而出。
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作者简介

　　邓地，1975年生，暨南大学产业经济学博士研究生，广州德润文化传播公司创始人之一，曾任《
赢周刊》企业研究部主任。
《隐形冠军））中文版（2005）译者，将“隐形冠军”概念引入中国并且对中国隐形冠军企业进行系
统研究的第一人。
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媒体关注与评论

　　这本书的作者是研究隐形冠军的杰出专家。
他们成功地把这个概念与中国企业的现状结合起来，并且通过大量的事例来证明这一战略对于中国企
业就像对于其他国家的中小企业一样是真实有效的。
我深信这本书对中国经济的未来充满价值。
　　——赫尔曼·西蒙　“隐形冠军”概念创始人、《隐形冠军》作者　　在一个细分市场里做深、
做透、做长、做强，小企业也能做到世界第一。
本书描述的这些小企业成功的经验，值得我国广大企业家一读。
　　——张维炯中
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编辑推荐

　　《专注》除了多元化，除了价格战，中国企业有没有新的出路？
《专注》给出的答案是：通过专注与创新，创造更高的顾客价值，从而把产品卖得更贵。
这个答案是正确的，也是可以借鉴的。
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