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内容概要

改革开放以来，中国的金融走上了高速发展的快车道，获得了前所未有的发展，有关院校都开设了金
融课程，以便培养我国急需的人才。
一套高质量的教材是提高教学质量的前提之一。
教材规定了教学内容，是教师授课取材之源，是学生求知和复习之本，没有优秀的教材，就无法提高
教学质量。
中国人民大学出版社推出“经济管理类课程教材·金融系列”，旨在推动国内金融人才培养工作的发
展。
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