
第一图书网, tushu007.com
<<电子商务管理>>

图书基本信息

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<电子商务管理>>

内容概要

《电子商务管理：课文和案例》能帮助现在和未来的管理者借助于整合的商务模型、市场和因特网技
术更好地了解电子商务过程。
对于本科生和研究生水平的电子营销课程的教师来说，用这本课文和案例结合的书是一个完美的选择
。
书中每个案例研究均为读者提供一个发展电子商务或成功或失败的著名公司的详细分析。
本书适用于MBA的电子商务课程或本科生电子商务班级。
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编辑推荐

《电子商务管理:课文和案例》适用于MBA的电子商务课程或本科生电子商务班级。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<电子商务管理>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


