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内容概要

《国家职业技能鉴定指南——汽车营销师(国家职业资格三级)》依据《国家职业资格培训教材——汽
车营销师(国家职业资格三级)》编写，对参加汽车营销师(国家职业资格三级)国家职业资格鉴定考试
的考生梳理知识、强化训练、提高应试能力有直接的帮助和指导作用。
    根据汽车营销师(国家职业资格三级)的职业标准，本指南在原培训教材的基础上，增加了三个单元
内容，分别是职业道德与技术创新、汽车高新配置、汽车电子商务与网络营销。
    本书分为“应试指导”“鉴定要点、重点提示与单元训练”“模拟试卷”“参考答案”等部分。
“应试指导”对本职业鉴定考核情况进行概括说明，使读者对本职业的鉴定考核有一个总体认识。
“鉴定要点、重点提示”是对配套教材相关内容得提炼，起到提纲挈领的作用。
“单元训练”涵盖了国家职业技能鉴定考试的主要内容，在题型上完全对接，题量丰富，读者通过训
练可以达到举一反三、全面复习的目的。
“模拟试卷”和“备考答案”可供读者进行模拟测试，检验学习效果。
    本书是鉴定前培训和自学教材，也是各级各类职业学校汽车专业及相关专业师生必备复习资料，可
供从事汽车营销，汽车维修等工作的有关人员参考。
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代汽车销售渠道  单元8  汽车促销  单元9  顾客服务的开展  单元10  汽车电子商务与网络营销汽车营销
师(三级)理论知识考核模拟试卷一汽车营销师(三级)理论知识考核模拟试卷二
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章节摘录

插图：电控中央门锁具有锁门控制、开门控制、防止钥匙遗忘、行李箱门开启器控制等多种功能。
加装电控中央门锁的汽车可从驾驶员侧的门锁控制开关处识别，此处开关可控制车上其他三个车门的
锁扣，但其他三个车门锁扣亦可单独操纵。
12.电子防盗系统电子防盗系统主要有钥匙控制式、遥控式、报警式、防止车辆移动式、电子跟踪式等
多种形式。
目前采用较多的是非跟踪防盗系统。
电子防盗系统主要由电子钥匙、防盗电子控制单元、发动机控制器、警报器等组成。
对于中高级轿车，多数安装的是电脑控制的智能型电子遥控防盗器，包括插片式、按键式及遥控式，
具有报警、发动机远距离熄火、远距离控制中央门锁等功能。
对于新型轿车，常采用防盗点火锁系统，例如上海桑塔纳2000GSi（时代超人）轿车的防盗系统。
13.汽车音响汽车音响主要有收音机、收放机、激光唱机（CD）、VCD、DVD、MP3、MD等多种类
型。
汽车音响主要由天线、音源（收音机、激光唱机等）、扬声器、功率放大器等组成。
14.真皮坐椅根据皮质不同，真皮坐椅可分为黄牛皮坐椅、水牛皮坐椅、羊皮革坐椅、猪皮革坐椅、马
皮革坐椅等。
分辨原车皮椅的皮质或改装的皮椅的皮质真假，可用按压鉴别法、延展性鉴别法、燃烧鉴别法、断面
形状鉴别法等方法进行。
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编辑推荐

《汽车营销师(国家职业资格3级)》：国家职业技能鉴定指南
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