
第一图书网, tushu007.com
<<店铺陈列>>

图书基本信息

书名：<<店铺陈列>>

13位ISBN编号：9787504597038

10位ISBN编号：7504597031

出版时间：2012-5

出版时间：中国劳动社会保障出版社

作者：熊庆 编

页数：89

字数：71000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<店铺陈列>>

内容概要

《店铺陈列》根据人力资源和社会保障部职业能力建设司颁布的市场营销专业教学计划和教学大纲编
写。

本书以零售商业店铺陈列的原则、方法为切入点，分四个模块，对店铺布局设计和商品陈列的基础知
识与技能进行了系统、全面的阐述。
具体内容包括店铺陈列基础知识、店铺陈列中的色彩搭配、各类卖场布局、专业化经营商品陈列，每
个模块包括若干个课题。

本书结构清晰，知识讲解深入浅出，理论联系实际。
书中采用了大量的现场实物照片。
课后练习强调训练学生对所学知识的实际应用能力。

本书也可用于职业培训或在岗人员自学。
 《店铺陈列》由熊庆主编。
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书籍目录

模块一  店铺陈列基础知识
  课题一  店铺陈列的概念及基本原则
  课题二  商品陈列的主要类型与方法
模块二  店铺陈列中的色彩搭配
  课题一  色彩基础知识
  课题二  色彩搭配
模块三  各类卖场布局
  课题一  大型超市布局
  课题二  百货商场布局
  课题三  便利店布局
  课题四  专卖店布局
模块四  专业化经营商品陈列
  课题一  服饰陈列
  课题二  日用百货商品陈列
  课题三  电器商品陈列
  课题四  农副产品陈列
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章节摘录

版权页：   插图：    一、百货商场布局 百货商场作为现代零售业态的重要组成部分，在卖场布局上有
别于其他业态。
百货商场布局设计，不仅要满足品牌陈列和出样的要求，而且要考虑到品牌与品牌间、区域与区域间
、品牌与卖场间的过渡和联系，使品牌陈列和出样既可满足要求，又能使品牌成为卖场有机的组成部
分。
其他卖场则更加关注公共区域与品牌间的关系、各品牌自身的陈列和展示，不会特别强调与其他品牌
间的过渡与衔接。
 百货商场平面形状一般有线形和辐射形，线形包括“—”字形、弧线形、折线形；辐射形包括L形
、U形、V形。
“—”字形和L形百货卖场最为常见，所以重点介绍这两种百货卖场的布局。
 1.“—”字形百货商场布局 （1）中岛区格局设计 中岛区为商场每层的中心展台位置。
中岛的高度设计根据顶棚的高度、业种品类陈列的要求而定。
百货卖场中岛区高柜货架高度一般以2.4米或2.6米为主。
 中岛区的柱子应尽可能包含在货柜中间，但如果处于公共区域中间应考虑陈列面或氛围渲染处理。
 中岛区的高柜长度，应结合品牌结构、建筑体量而定。
品牌较好、认知高的中岛区设计，可以考虑将货柜做得长一些。
 （2）电梯的两侧处理 电梯两侧如果是次边厅，应考虑高柜和低柜结合，或通透高柜与高柜结合的方
式。
其中高柜背面作为公共区域的一部分应考虑统一处理，以提升卖场的视觉效果，特别应注意的是次边
厅尽可能不要做门楣，因为次边厅的位置是客流较大的节点，如果流向或空间过于拥挤，会造成人流
的不畅。
 电梯两侧如果是通道，应考虑一部分采用低柜处理，既可充分利用有效的面积，同时也可提升商业氛
围，还可以保证卖场的通透性。
 中空四周的格局设计。
中空作为卖场的公共空间，要确保其视线的合理穿越，因此在中空周边不宜四面全部做高柜，应确保
至少有两个面为消费者提供可以停留的点。
这样可以使中空真正成为卖场的核心和热点，同时也可以确保中空四周的有序互动。
 2.L形百货商场布局 L形百货卖场与“—”字形百货卖场的区别在于L形卖场客流方向更加复杂，单一
平面上聚散的节点多于“—”字形百货卖场，但如果处理得当，L形百货卖场的视觉效果会更加丰富
，卖场陈列更加饱满，购物氛围更加强烈。
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编辑推荐

《全国中等职业技术学校市场营销专业教材:店铺陈列》结构清晰，知识讲解深入浅出，理论联系实际
。
书中采用了大量的现场实物照片。
课后练习强调训练学生对所学知识的实际应用能力。
《全国中等职业技术学校市场营销专业教材:店铺陈列》也可用于职业培训或在岗人员自学。
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