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前言

对于学习和使用厚黑学，有的人可能还存在误解，认为那是小人伎俩，有悖于道德。
其实，厚黑学本身无善恶之分，好坏的权衡，全在于运用的目的和方法如何。
厚黑学不过是一个工具，就好比一把利刃，就看是谁在用、怎么个用法。
    “厚黑”是一门学问，“说话”是一门艺术。
语言是传达感情的工具，也是沟通思想的桥梁。
交往过程中，有的人善于用说话来表达情意，一席话就使人心情舒畅，有的人不善于以语言来表达，
一讲话就使人误解，俗话说：“良言一句三冬暖，恶语伤人六月寒。
”一个人办事能力的高低、为人处世的哲学以及给周围人的印象好坏，大多数是通过说话体现出来的
。
说话水平的高低，口才的好坏，是每个人一生中必须修炼的基本功。
    为了避免“话难说，说话难”的困扰，我们就要探求学习说话的艺术。
其实，只要我们懂得“厚黑”的说话技巧，就能得到很好的效果。
会说话的人，能够掌握“厚黑”的说话技巧，便能在生活中无往而不胜。
    厚黑教主李宗吾认为，厚黑之道与厚话黑说须臾不可分离，厚黑之道为“体”，厚话黑说为“用”
。
常言说：“皮之不存，毛之焉附。
”少了厚黑之道的指导，厚话黑说就成了没有魂魄的“行尸走肉”；少了厚话黑说的手段，厚黑之道
的目的就成了没有根基的“空中楼阁”。
李宗吾在透析了几千年中国历史上各类人物成功与失败案例基础上，概括出了“媚、哄、情、迂、防
、禁、攻、趣”的厚黑口才诀窍。
李宗吾认为，只要掌握了这些厚黑说话诀窍，就能顺利行走世间，人生顺随，舌转乾坤！
    确实，在人生奋斗之路上，说话无时无处不会出现，用好它可以出人头地、左右逢源。
说话水平高，很多机会呼之即来；口才水平低，很多机会闻“声”而去。
只要你能悟透宗吾的“厚黑口才诀窍”，就能在人生战场中拼杀，进，可以所向披靡，无坚不摧；退
，可以全身而走，毫发无损。
就会把各种愿望和意思恰到好处地表达出来，把各种利益顺理成章地聚拢到对自己有利的方向上来。
所以，全面提高你的说话水平，掌握“厚话黑说”的说话技巧，一定会让你的人生更精彩！
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内容概要

有的人善于表达，一席话就使人心情舒畅，有的人不善于言语，一出口就使人误解。
话怎么说才好，厚黑学大有帮助。
学会厚黑说话，人生会从此峰回路转，柳暗花明。

厚黑说话一定要懂得给人留面子、捧场，帮人吹喇叭、抬轿子，把自己各种愿望和意思恰到好处地表
达出来，把各种利益顺理成章地聚拢到对自己有利的方向上来。
掌握厚黑说话之道，很多机会会呼之即来；不懂厚黑说话之道，很多机会便闻“声”而去。

厚黑说话会全面提高你的说话水平，掌握“厚话黑说”的说话技巧，让人生得意变得轻松，让出人头
地来得简单。
《厚黑学与口才》是厚黑学在口才学上的灵活运用，是对厚话黑说的深刻解读。

 《厚黑学与口才》由李文道编著。
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章节摘录

关羽道：“量你也不敢，我今天要宰了你这个巧嘴的小人！
”    那人一听要杀他，慌忙地“扑通”一声跪倒在地说：“小民谢恩！
”    关羽听他说谢恩，抡起的大刀又放了下来，问他：“我要斩你，你还要谢恩？
”    那人说：“关爷过五关斩六将，杀的都是天下赫赫有名的将军。
小民这种比狗屎还臭的人，能挨上您老一刀，烧高香也求之不得呀！
关爷不怕脏了您的宝刀，就快快成全草民吧！
”    关羽听后，没再说话，“哼”了一声，便扭头走开。
那个人站起身，指着关羽的背影说：“原来你也爱听奉承话！
”    人们通常把当面奉承的人叫做给人“戴高帽”。
给人“送高帽子”之所以可以屡试不爽，是因为人总是喜欢别人奉承的。
有时，即使明知对方讲的是奉承话，心中还是免不了会沾沾自喜。
    比如我们生活中最常见的事实：你外出几年，当朋友见到你时，肯定会说：“哟！
变啦！
变得是越来越漂亮啦！
’'不管是否变得漂亮了，但我们听到这样的话心里还是比较舒服的。
假如朋友们见到你就说：“哟！
变啦！
人怎么变成这样了呀？
人老珠黄的，一副病态！
”这样听来，心里肯定极不舒服。
    有时候，说一些奉承话是非常有必要。
新娘一定是漂亮的，小孩前途一定是远大的，这时，你不说好听的话，你不说好听的话就是对他人的
一种侮辱。
这时的奉承又何尝不是一种慷慨呢？
所以说，不要吝啬你的“帽子”，多送几顶帽子，有时还可以为自己遮风雨，一举两得，何乐而不为
？
    清朝有个才子名叫袁枚。
他年轻有学，二十多岁的时候，就被任命去某地当知县，在离乡就任之前，他去向老师辞行。
    他的老师做过地方官，便叮嘱他说：“官并不是那么好当的，今后为师不在你身边，凡事都要谨慎
哪！
你年纪轻轻就做了知县，有什么准备吗？
”    袁枚说：“并未做什么特别的准备，只是准备好了一百项高帽，只要逢人送上一顶，办起事来就
会容易很多了。
”    老师昕后，脸色大变，厉声指责：“为官要正直，亏你还读了那么多书，怎么也使用这种低劣之
术？
”    袁枚接着说道：“老师的话很对，可是老师想想看，天下乌鸦一般黑。
大家都爱戴高帽，只有老师您是高风高节之士，不吃这一套。
但是社会上像老师您一样的人还有几个？
我的高帽正是为一般人准备的。
”    老师听后，面露悦色，点头默认。
袁枚辞别老师后感叹道：“我准备的一百顶高帽子，还没到任就剩下九十九顶了。
”    求人办事给人“戴帽子”是一样非常重要的东西。
古时候，为了显示自己的身份和地位，当官的、有钱的常常戴着一顶漂漂亮亮的帽子，以此来满足自
己的虚荣心、自尊心。
一般说来，一个人可以拒绝你给的金钱。
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可能拒收你送来的高档礼品，但对于他人赠送的“帽子”总是来者不拒、并且乐于接收。
这样你不乱纪，他不违法，既满足了他人的自尊心，也得到了你想要的结果。
    话说包拯要选一名师爷，应征者自然是踏破了门槛。
最后剩下十余人，他对十个面试者说：“你看我长得怎么样？
”面试者一个个开始对其大加赞赏。
一个个恭维他眼如明星，眉似弯月，面色白里透红，天庭饱满，一看就知是福相。
如此一些不着边际的谎话，自然不能让人相信，气得包拯将他们一个个赶走。
    只有最后一个面试者是这样回答的：“大人相貌虽不俊美，但心如明镜，忠君爱国，天下谁人不知
道包青天的美名？
”这一席话说得包拯心中大喜，当然那人也得到了包拯的信任与重用。
P009-010
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编辑推荐

悟透厚话黑说之道，能够让说话成为一种人生利器，进，可以所向披靡，无坚不摧；退，可以全身而
走，毫发无损。
练就厚黑口才，让你的人生随顺，舌转乾坤！
    厚黑是一门学问，说话是一门艺术。
李宗吾在透析了中国历史上各类人物成功与失败案例的基础上，概括出了“媚、哄、情、迂、防、禁
、攻、趣”的厚黑口才诀窍。
李文道编著的《厚黑学与口才》教你掌握李宗吾“厚话黑说”的说话技巧，让人生更精彩。
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