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前言

一个人一生会有很多个朋友，也会有很多种朋友，有的朋友可以同生共死，有的朋友可以患难与共，
也有的只能在一起吃喝玩乐。
人的一生中会有各种各样的风风雨雨，面对这些风风雨雨，我们除了需要家庭的默默支持，也需要朋
友在前进的道路上互相搀扶。
朋友是我们人生中的宝贵财富，是必不可少的。
    然而人与人是不一样的。
也许有的人平易近人，很好结交，而有的人却拒人于千里之外。
遇到那些不太容易打交道的人，你应该怎么办呢？
    这就需要用到“人脉”的哲学了。
    人脉，直白地说就是人与人之间交往、交际，进而建立稳固交往的人际关系。
因为人是群体性的动物，所以必须学会在人群中生活。
不管你的个性多么古怪，你都要有一个属于自己的人际关系网络，你的人际关系的好坏决定了你在这
个社会中地位和威望。
    人一旦进入了社会，有了利害关系，就难免因为利益钩心斗角，互设圈套。
仅仅只是在职场这个小社会里，人际关系就已经很复杂了。
我们常常看到有很多人设下陷阱，又有很多人掉下陷阱。
这就充分向我们展示了人际关系的重要性与复杂性。
    如果你能够处理好职场上的各种人际关系，势必会让你的工作开展起来事半功倍。
而对于那些在职场打拼多年却仍然一事无成的人来说，就更应该学习如何处理好职场那复杂的人际关
系，做到有目的地交朋友、见什么人说什么话，这能让你在职场左右逢源，为你的事业锦上添花。
    要处理好人际关系很重要的一点就是，在各个方面不断提高完善自己，多为别人着想，从另4人的角
度看问题。
这样才能够维护好自己的人脉圈，丰富自己的人脉资源。
    一个人，从初入社会开始他的第一份工作，一直到自己的事业开枝散叶、发展壮大，处处离不开人
脉资源的协助。
很多在社会上摸爬滚打了很多年的“老油条”都奉“人脉就是财富，有义就有利”为金科玉律。
他们善于把握和利用各种社会资源，最终达到财源广进、名利双收的目的。
    人脉是一个人事业成功非常重要的潜在条件。
没有丰富的人脉关系网，无论在什么领域、从事什么行业，都将举步维艰。
人脉越宽，路子就越宽，事情也就越好办。
一个优秀的人，往往能影响自己身边的人。
好人脉是成大事者最重要的因素，也是必备的条件。
    换句话说，就是你的人脉关系网越丰富，你事业飞黄腾达的可能性也就越大。
别人办不了的事情，你可能一个电话就非常圆满地解决了。
反之，你费了九牛二虎之力都解决不了的问题，却有人能轻轻松松地搞定。
归根到底，创建有效的、丰富的人脉关系网才是你通往成功的捷径。
很多善于经营人脉的人都很精明，他们的精明是一种睿智。
    人脉资源越丰富，赚钱的门路也就更多；你的人脉档次越高，你的钱就来得越快、越多。
这已经是有目共睹的事实！
经营人脉可是门大学问，并不是喊几句口号、发几次誓就可以实现的。
经营人脉，要有比较高的思想道德品质、心理素质、知识素质、能力素质甚至身体素质以及良好的沟
通能力。
    人脉资源网是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
表面上看来，它不是直接的财富，可没有它，就很难聚敛财富。
不是吗？

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<打造给力的人脉圈>>

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<打造给力的人脉圈>>

内容概要

　　《打造给力的人脉圈》是一部职业发展书、商界操控书、财富蓝宝书、人脉黄金书、成功白金书
！
为你提供的N个捷径，让你拥有成功人士超强的凝聚力和无穷的感召力。
一旦你掌握了《打造给力的人脉圈》中的要领，你的工作机会、灵感、财富和良好的人际关系都会纷
至沓来．你也可以自豪地告诉所有的人——你是如何了解这本书的。
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Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<打造给力的人脉圈>>

一、别不辨君子小人
二、小心人脉陷阱
三、你还天真地认为人人都喜欢听真话么？

第五节 没有人真的可以"人见人爱。
花见花开"
一、做人做事不必面面俱到
二、做好你自己
三、不要苛求所有人都喜欢你
参考文献

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<打造给力的人脉圈>>

章节摘录

第一节  入脉助你青云直上    人脉资源是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
表面上看来，它不是直接的财富，可没有它，就很难聚敛财富。
不是吗？
即使你拥有很扎实的专业知识，而且是个彬彬有礼的君子，还具有雄辩的口才，却不一定能够成功地
促成一次商谈。
但如果有一位关键人物协助你，为你开开金口，相信你的出击一定会完美无缺，百发百中！
    人脉资源越丰富，赚钱的门路也就更多；你的人脉档次越高，你的钱就来得越快、越多。
这已经是有目共睹的事实！
    一、人脉，让你收获得更多    《红楼梦》中，薛宝钗曾写下《咏絮词》，其中有一句是：“韶华休
笑本无根，好风凭借力，送我上青云。
”这句词的意思说，柳絮虽然无根，虽然轻微，一旦被一阵好风送上青云，那么柳絮就变得与众不同
。
    好风就是柳絮的人脉！
    这世上的人，大多人微言轻，渺小如柳絮，所以世人常慨叹：“成功，难啊！
”    真的难吗？
不，你只是差“好风”助你青云直上！
    比尔·盖茨曾经说：“在我的事业中，我不得不说我最好的经营决策是挑选人才，拥有一个完全信
任的人，一个可以委以重任的人，一个可以为你分担忧愁的人。
”    看到这句话，有人会质疑，难道只用三个人就可以支撑起微软这个庞大的王国吗？
当然不是，我们也许只是看到了面前的三个人，而精明的比尔·盖茨先生看到的是他们价值的N次方
。
    斯坦福研究中心曾经发表过一份调查报告，指出：一个人赚的钱，12．5％来自知识，87．5％来自
关系。
有了人脉，你的时间、智慧、能力就会被放大到原有基础的N次方，这样的你，能不成功吗？
    一个美国富翁，有10个儿子，拥有1000万的财产。
富翁最钟爱的是小儿子费拉克？
梅维尔。
临终前，富翁将他的几个儿子叫到了床前，对9个哥哥说：“你们每人100万美元！
”    父亲接着又对费拉克说：“现在我只剩下1 00万了，还须从中拿出10万来做我的丧葬费，40万元捐
给福利院，我只能给你50万，不过，我有1 0个朋友，准备都给你，他们比金钱好得多。
”    费拉克和9个哥哥听完后都非常吃惊。
当确信父亲的话明白无误时，9个哥哥心中一阵暗喜，齐声说：“就这么分吧！
”费拉克也沮丧极了，只是慑于父亲的威严和哥哥的赞同，他不能表示异议。
富翁就这样将自己的财产顺利地分给了10个儿子。
    几天后，父亲把他的10个朋友一一介绍给了费拉克。
他们都是父亲生意场中往来多年的老朋友。
    不久，富翁死了，几个儿子很快挥霍掉了父亲留给他们的钱。
费拉克也是如此。
当他窘迫时，他想起了父亲介绍给他的朋友。
于是，费拉克将他们请到了家中，希望他们能给他一些帮助。
    父亲的10个朋友非常愿意帮助他，但没有直接给费拉克金钱，而是每人给了费拉克一头怀孕的牛，
还告诫费拉克如何从这10头母牛起家：母牛产下小牛，再变卖小牛，用卖小牛的钱做生意。
    费拉克遵从父亲朋友的教导，用卖小牛的钱与他们做起了生意。
在生意上，10个朋友给费拉克提供了许多方便，还将宝贵的商场经验传给了费拉克。
费拉克的生意越做越大，财富便像雪球一样迅速累积起来。
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费拉克的哥哥们将遗产挥霍掉后，也各自做起了小生意，但缺少生意上常往来的朋友，全要靠自己开
辟新的贸易伙伴，加之经验不足，生意大都不顺。
    仅仅过了几年，费拉克的财富就远远超过了他的哥哥。
后来，费拉克比当年的父亲还要富有。
直至这时，哥哥们才明白父亲那样分配遗产的用心。
    这是一个真实的故事，这个费拉克就是美国巨商费拉克·梅维尔。
    费拉克·梅维尔曾经意味深长地说：“我父亲告诉过我，朋友比世界上所有的金钱都珍贵，朋友比
世界上所有的财富都恒久。
这话一点也不错。
”    现在的社会．，从一定意义上说，竞争的就是人脉。
一个人的能力毕竟有限，人脉高手可以利用丰富人脉资源，左右逢源，四通八达。
对于他们而言，这个世界就没有办不到的事。
你解决不了的事情我可以找别人，领导解决不了的事情可以找领导的领导，朋友帮不上忙可以找朋友
的朋友，反正最终目的只有一个，那就是把事情办成。
    没有人脉，只能是一分耕耘，一分收获。
但若加上人脉，我们将是一分耕耘，数倍收获！
    世人常感叹：“机会，可遇而不可求。
”    一个机遇千金难买，但世上成功的人大有人在，面对这些成功人士，我们也许会说：“那还不是
因为他的机遇好！
”事实也确实如此，但是当你抱怨机会不光临你时，你是否想过：“为什么他的机遇好？
”难道是上帝偏心？
当然不是。
机遇对任何一个人都是公平的，不同的是你的人脉。
P3-5
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编辑推荐

坐看云起编著的《打造给力的人脉圈》讲述人脉的开发、维护以外，还包含心理学、营销学、团队管
理学等很多方面的知识。
人脉资源网是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
表面上看来，它不是直接的财富，可没有它，就很难聚敛财富。
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