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内容概要

这本书给你的是一些先进的原理和程序，它能使你的经商梦快一点实现，能助你创造更多的利润。
从中你还能学会如何更加聪明地工作以求得企业发展，而不是单靠更加努力的工作或指望幸运之神的
降临。
    道戈有鲁逊似的拓新精神，通过对《财富》500强企业的调研和提供咨询服务，他把从中得到的经验
智慧转化成实用策略提供给中小企业用以寻求发展。
    在本书中，他以大量数据为基础，揭示了一些经营策略，这些策略可以让你的新产品、新服务和广
告宣传为你带来两三倍的成功几率。
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作者简介

道戈·霍尔，美国著名创新研发机构——尤里卡兰奇的创始人和CEO。

    他大学毕业后，加入宝洁公司，并一直做到了首席营销发明人的职位。
10年后他退出，去追求他自己的美国梦。

    公司的客户包括：美国运通公司、福特汽车、菲多利、宝洁公司、耐克、惠普以及迪士尼、
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