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前言

2001年11月6日晚上，我的家人、朋友，还有我们彭博公司的同事聚集在市中心的一家饭店，等待纽约
市长竞选的最后结果。
5个月之前，我不顾那么多聪明人的忠告，决定冒险参选纽约市长。
我总是说，如果我有机会参与政治，成为市长将是我人生履历的顶点，也是我执掌彭博公司经历的自
然延伸。
20年前，从华尔街流落到麦迪逊大街，我们在一个小房间里开办了这家公司，我们被这样的想法激励
着：我们能够创造一些新的东西，也许可以为金融投资行业带来一些变化。
在那些警告我们的人眼里，我们太年轻，太卑微，他们认为我们想要建立一家公司去挑战那些金融资
讯巨头是疯狂之举，而我们没有丝毫犹豫。
一年之内，我们有了第一个客户，5年之后，我们有了第一个海外办事处。
到1989年，我们的年销售额已经接近1亿美元，我们有400多人都在销售一种设备——彭博终端机，用
户群体虽小，但一直在增加。
我们持续不断地创新，从债券产品扩展到股票、期货，还有新闻。
我们增加了杂志、广播和电视业务，所有资讯都通过这种设备24小时传输。
这种设备使我们成为一家与众不同的资讯公司，专门向人们提供与他们切身利益最相关的信息服务。
在彭博公司，我们没有满足于这种想法，而是更努力地工作更多地创造不知道是我们造就了好运不是
好运造就了我们1997年5月,当这本书在书店热卖的时候。
我们已经安装了我们的第75000台彭博终端机，我们的年销售额上升到了13亿美元即使在网络泡沫破灭
、经济不景气的2001年，我们公司仍然持续增长彭博的付费用户数量达到了164000年销售额接近30亿
美元。
我们的员工队伍超过8000人，他们遍布全球的108个办事处，为来自126个国家的客户提供服务。
归根结底，我们的成功主要在于人——我们的员工，他们将直是我们最重要的财富，如果有什么可以
用来定义我们公司特点的话，那就是所有员工都非常清楚：没有什么比客户服务更重要。
而为客户提供最佳服务的唯一途径就是为我们的员工提供最好的待遇这就是促使我进入商界的动机，
而它又激励我将公共服务作为公司管理生涯的延伸。
2001年11月，在选举当天，投票结束之后1个小时我还不知道谁是胜利者。
无论是胜利还是失败，我都很高兴我参与了竞选。
只有去做那些多数人都认为很困难不可能的事，我们才能成功当我宣誓就职成为纽约市第108任市长的
时候，那种既谦卑又兴奋的感觉无法形容，之后的日子充满艰辛。
而9月11日这天将被永远铭记，因为纽约市遭受了空前的创伤和破坏。
但是，这座城市也将从此翻开崭新的篇章这个国家也将因为灾难所激发出的自主意识而变得更加强大
我相信，迄今我所做过的一切，都有助于我作好准备去应对目前面临的挑战：团结公共部门、商业界
、劳动者、学术界、慈善和文化组织。
这本书讲述的是关于创建企业、分享信念以及最后分享回报的故事这本书将成为最好的诠释，我希望
本书的每一位读者都相信：最好的还在后面呢。
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内容概要

　　《我是布隆伯格》是布隆伯格自传，作为改编财经资讯模式的重要人物，布隆伯格的经历堪称传
奇。
39岁时，他离开所罗门兄弟公司，再次开始新的事业，后来的故事颇具里程碑意义。
彭博社成为全球经济领域最重要的资讯供应商，几乎所有的主流金融企业都会安装彭博社的新闻通讯
终端，如今在全球经济领域，无论发生什么大事，人们都需要从彭博社获得最快、最权威、最及时的
报道。
这本《我是布隆伯格》从1981年开始讲述了这一变革的来龙去脉，布隆伯格自己对过去20多年的经历
进行了边讲述边反思的回顾。
无论从传主的在新闻界的重要影响力，还是从
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作者简介

作者：(美国)迈克尔·布隆伯格 译者：李浚帆迈克尔·布隆伯格，纽约市第108任市长，彭博社约缔造
者，这家跨国传媒企业旗下拥有彭博专业服务机构、彭博社、彭博广播电台及电视台、彭博公司官方
网站www.bloomberg.com，彭博出版发行公司。
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书籍目录

1 最后的晚餐遭受解雇打击：塔里敦1981年2 资本主义，我来了学业，工作，沉重的打击3 我爱星期一
企业家角色：职业与爱好4 我们能够做到基础新闻业，不是尖端科技5 “不”不是答案当权派的无知与
傲慢6 金钱万能多媒体教科书7 供初学者使用的计算机技术：权谋与承诺8 管理技巧布隆伯格方式9 下
一步美国是个充满奇迹的国度10 办公室之外个性与坚持11 财富、智慧、工作慈善事业与公共服务后记
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章节摘录

最后的晚餐遭受解雇打击：塔里敦1981年那时，我39岁，清清楚楚地听见有人对我说：“这是1000万
美元，公司不再需要你了。
”那是一个夏天的早晨，约翰·古特弗罗因德（这家华尔街最热门公司的主管合伙人）和亨利·考夫
曼（世界上最具影响力的经济学家）告诉我，我在所罗门兄弟公司的职业生涯结束了。
“你该离开了。
”约翰说。
1981年8月1日，星期六，我失去了我唯一千过的全职工作，失去了我热爱的充满挑战的生活。
过去的15年里，我一直干着这份工作，每周6天，每天12个小时。
现在结束了！
15年来，我是这家全美最成功的证券公司，甚至是华尔街不可或缺的一分子。
并不只有我自己这么认为，如果我看到的报纸杂志还可信的话，大家都是这么想的。
可是，突然之间，我不再被需要了。
我是公司的普通合伙人，是其中的一个老板，不是雇员。
而我竟然——被解雇了！
我将不再了解公司的状况，不再参与公司的决策，不再与“我的”公司分享利润、共担损失，不再是
公司的一员。
“我们”变成了“他们和我”。
“我们把公司卖掉，你觉得怎么样?”亨利问我。
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后记

我知道你一直在想这个问题——我为什么要写这本书？
毕竟，这花费了马特·温克勒和我很多的时间，而我们原本可以把这些时间花在别处。
我们是在冒险，把这些内容白纸黑字地写下来.我们就不能轻易收回了。
如果这本书被评论家大肆批评，我们将羞愧难当。
如果它没有教皇的书卖得好，我将被永远贴上“文学水平不及格”的标签（而且我们的稿子是凯利·
麦高恩不辞辛劳、不知疲倦地帮忙编辑和录入的,如果这本书辜负了她的期望,她会杀了我们两个）。
由于没有经验，这本书的实际写作的确相当粗陋。
我一直非常佩服我的一些朋友，他们承担家庭责任、经营自己的公司，同时还写剧本、专栏文章和严
肃题材的书。
他们的文学功底和自律能力比我强得多。
他们是文艺复兴式的人物，而我只是业余爱好者。
一页一页地重写、一遍一遍地修改，对于我来说确实是个挑战。
如果没有那么多朋友不断地鼓励和支持，我一定无法完成。
当然，他们对书的质量不负责任，他们只是推动我继续做我能做的事情——无论写得好与坏，这就是
我所能写出来的东西。
马特和我们的代理——亚瑟·克莱巴诺夫，拟定了本书的结构，并且强迫我真的动笔写出来。
然后，把马特和我的草稿合并成篇，由于我总是习惯于口头交流，这个过程花费了很长的时间。
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媒体关注与评论

很多企业家都赚了钱。
很多赚了钱的企业家都写了书。
但他们的书没有几本能让你为他们写得精彩而感到高兴。
而这《我是布隆伯格》能。
　　——《纽约时报》这是一个经典的故事：一家机智灵活、关注客户的'小个子企业'战胜了那些刻
板僵化、官僚主义的'大块头公司'。
　　——《商业周刊》迈克尔·布隆伯格是我们这个时代最具创造力的传媒企业家，也可能是最成功
的，足以跟比尔·盖茨相提并论。
　　——鲁伯特·默多克，新闻集团主席兼首席执行官轻松风趣、引人入胜、信息丰富，《我是布隆
伯格》就如何创建一家身材苗条、如饥似渴的公司并且保持这种状态提出了许多真知灼见。
　　——布莱恩·伯勒，《门口的野蛮人》作者之一那个在华尔街鼎鼎大名的人写了这本能吸引你通
宵达旦去读完的自传。
书里充满了对华尔街的深刻洞察和对创建发展新企业的独到见解。
　　——小朱利安 H·罗伯逊, 老虎基金主席这《我是布隆伯格》最真实最深入地阐释了一个人是如
何撼动整个金融资讯产业的。
 　　——理查德·布兰森，维珍集团主席
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编辑推荐

《我是布隆伯格》：投资银行家、彭博社缔造者与纽约市长。
我曾是华尔街投行翘楚——所罗门公司的合伙人。
我一手缔造了彭博社——全球最具影响力的财经资讯平台。
如今，我连任全球金融中心——纽约市市长。
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