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前言

当今时代，是一个经济高速发展的时代，人们对生活的要求越来越高，且处处追求完美、舒适，以缓
解工作中的压力。
所以，在生活中，处处存在着无限的商机。
    在推销员中，广泛流传着一个这样的故事：两个欧洲人到非洲去推销皮鞋，由于炎热，非洲人向来
都是打赤脚的。
第一个推销员看到非洲人都打赤脚，立刻失望起来：  “这些人都打赤脚，怎么会要我的鞋呢?”于是
放弃努力，失败沮丧而回；另一个推销员看到非洲人都打赤脚，惊喜万分：  “这些人都没有皮鞋穿
，这里皮鞋市场大得很呢!”于是想方设法引导非洲人购买皮鞋，最后发大财而回。
    这就是一念之差导致的天壤之别。
同样是非洲市场，同样面对打赤脚的非洲人，由于一念之差，一个人灰心失望，不战而败；另一个人
则在别人放弃的市场寻找商机，靠本来无处消费的皮鞋，大获全胜，最终成为富翁。
这种人抓住了商机，也就抓住了财富。
    有的人以为，冷门生意无法“火爆”，宁愿啃别人吃过的馍，盲目地跟在别人的后面，最后，投资
的多，回报的少。
还有人认为，小生意不能赚大钱。
其实，这些想法都是错误的。
    写这本书的目的，就是希望为赚钱的朋友提供一系列赚钱的好方法，做别人想不到的生意，做有创
意的生意。
希望阅读本书的朋友，能找准市场的盲点，将来在某个领域里有自己的一片天地。
    因为会赚钱的人就是会抓住机会的人，好的主意一定要与大家分享，而好的机会也不要错过。
    本书在编写的过程中，得到了周国宝、刘芬芬、陈艳、尹钢、王龙彪、鞠晓英、文章、许红、李彩
燕、李博实、赵莉娟等人的帮助和支持，在此致以衷心的感谢!
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内容概要

　　做生意赚钱是许多经商者的梦想，可在市场竞争日益激烈的今天，仅靠死打硬拼是不可能取得成
功的。
要想在商战中处于不败之地，必须时时想在人前，在别人没想到的时候先想到，在别人一窝蜂做的时
候激流勇退，才能走出一条与众不同的生意之路来。

　　本书指出，做生意靠的是思路。
一个好的创意，就是一笔财富；一个好的想法，就是一个法宝。
有了好的创意，即使是陈旧的项目，也同样　会散发勃勃生机；有了好的想法，即使是身处逆境，也
能反败为胜。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<做别人想不到的生意>>

书籍目录

第一章　做有创意的生意
　等电梯本是一件十分无聊的事，可是，有一位精明的商人率先把电视机装在电梯口播放广告，用100
万元造就了一个10亿元的广告市场。
几年后，该公司的市值达到了20多亿美元。
期间多少人掘走了多少金，成就了多少百万富翁，而演绎这“无聊都能变财富，模式兑换新富翁”传
奇的，就是分众国际传媒。

　这就是创意，也许只是小小的改变，也许是灵光乍现，也许是长期酝酿。
提出创意的人常常被世人所不理解，但是，他们的思想可能颠覆了原本的传统，它的影响可能扩及公
司、行业、地区甚至整个世界及宇宙。

　将星星卖给你
　点“草”成金
　神奇西瓜
　创意一点，财富千万
　概念也能成为商品
　异想天开赢得财富
　写字楼里开服装店
　泥巴可当“黄金”卖
　草鞋也时尚
　“与时俱进”的年轻人
第二章　盯住舍得花钱的人
　女人为了漂亮能花钱，许多家庭为了下一代愿意花钱，而现在的男人为了体面更舍得花钱。

　商人的目标就是追求金钱，为了达到这个目的就需要付出许多的努力，但是没有人买他的商品，他
同样是实现不了这一目标的。
所以，商品应该卖给有多余金钱的人，而且这些人还要舍得花钱。
这才能保障你的商品尽快地变成利润，金钱也就滚滚而来。

　为了美，女人最舍得花钱
　帮人传递亲情
　扮靓牙齿挣大钱
　儿童市场，前途无量
　让有钱人慷慨解囊4l
　换个角度，赚男人的钱
　香奈尔，永远走在时尚前沿
　.芭比娃娃创造的商业神话
　科克：只赚富人的钱
第三章　借鸡生蛋
　依附大公司，赢得发展机会
　借他力而自用
　借别人的名成自己的事
　“借梯登楼”获商机
　捉人脚痛，利从中来
　堪称经典的“空手套白狼”
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　赚淘金者的钱
　踩在失败者的肩膀上
　学会让钱生钱
第四章　不要跟在别人的后面跑
　取人之短反而长
　抢先一步，领先一路
　第一个吃螃蟹的人
　抓住先机，大胆出击
　错失机遇等于自杀
　冷门生意好赚钱
　小小蟾蜍也值钱
　灵机一动，财源滚滚
　在失败中寻找商机
　创造自己的独特产品
第五章　放长线才能钓大鱼
　欲取先予，小鱼钓大鱼
　换位思考，出奇制胜
　紫色棉被卖得快
　洞察时势，掌握商机
　放长线，钓大鱼
　信誉是经商的名片
　微笑的影响力
　先交朋友再做生意
　花钱培养客户群
　从赔钱中赚钱
　一份风险，一份财富
　市场在于培育
第六章　找准市场的盲点
　在别人放弃的地方寻找新商机
　信息商品，无本万利
　市场的“盲点”就是卖点
　如何寻找市场盲点
　小巧蔬菜学问大
　“平民西餐王”的故事
　在生活中发现商机
　信息就是财富
第七章　小生意，大市场
　“薯业王国”500元起家
　擦鞋擦出金
　“老于妈”成就亿万富妈
　小小迎宾牌，挽回坚强心
　书报摊也有大文章
　在大都市卖泥土
　借机生财
　巧换口味
　小小奶茶大学问
　用小钱赚大钱
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　做天下生意
第八章　换种方式思考
　做金钱的主人
　省钱也是赚钱
　好时看坏，坏时看好
　顺应需求，转变方向
　真正的商人永不满足
　笑对失败
　在危机中寻找商机
　因势利导反败为胜
参考文献
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章节摘录

版权页：近年来，随着市场经济的不断深入，我国经商者的思想也逐步开放，思维也越来越活了，他
们越来越体会到创意对于经营的神奇作用。
比如，江西有一位农妇种了几亩西瓜，长势良好，丰收在望。
可瓜尚未成熟，市场早已饱和，瓜价锐降，销路也不畅。
而丰收不增收，是农民最大的痛苦。
愁苦之际，这位农妇想，好瓜好吃，那是吃过之后的感觉。
好瓜要好卖，还得让买瓜人在买瓜之前先有一个好的印象。
商店里的商品包装得非常漂亮，目的就是吸引人。
但是，西瓜能包装吗？
常规包装显然不好办，那就想办法搞特殊包装。
苦思之下，农妇有了创意。
她让人写了“吉祥如意”、“清凉解暑”、“祝您平安”等字样，然后用白纸剪下来，贴到快成熟的
西瓜皮上。
几天后撕下来，绿绿的西瓜上就留下了金黄色的文字。
当西瓜熟了，农妇采瓜上市，这些与众不同的西瓜格外招人，结果瓜好卖了，价格也高了，农妇的收
入也增多了。
农妇的创意看似简单，其实非常独特奇异，新颖别致。
西瓜圆溜溜一个，呆头呆脑，缺乏灵气。
但是，通过“写上”文字，西瓜就有了“思想”，有了“情感”，并带上了灵魂。
本来西瓜只有供人食用的物质功能，但拥有了吉祥文字后，就与消费者有了“思想交流”，显得亲切
起来。
寥寥数字，画龙点睛，有形有神。
加上这字擦不掉，洗不下去，犹如天然生成，神神秘秘，引人人胜！
可见，在市场竞争激烈的今天，仅靠硬拼经营是不可能的，只有创意经营，才会给商业带来新的活力
。
有了好的创意，即使是陈旧的生意项目，也同样会散发勃勃生机。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<做别人想不到的生意>>

编辑推荐

《做别人想不到的生意》：在推销员中，广泛流传着一个这样的故事：两个欧洲人到非洲去推销皮鞋
。
由于炎热，非洲人向来都是打赤脚的。
第一个推销员看到非洲人都打赤脚，十分失望，沮丧而回：另一个推销员看到非洲人都打赤脚，惊喜
万分，并想方设法引导非洲人购买皮鞋，结果大发横财。
这就是一念之差导致的天壤之别。
同样是非洲市场，同样面对打赤脚的非洲人，只是因为思维方式的不同，造成了不同的结果。
《做别人想不到的生意》就是希望为读者提供新的点子和新的思维方式，帮助想赚钱的朋友找准市场
空白，开拓属于自己的领域。
选择跟风还是创新？
选择保守还是突破？
选择旧的思维方式，还是换个视角看世界？
无论是老板还是经理人，都将从《做别人想不到的生意》找到奇思妙想和最佳答案。
充满好点子和好创意的创新读本！
你是不是还怀有这样错误的观念，认为冷门生意无法火爆，宁愿跟风向别人学习，认为高投资伴随高
风险，总是保持现状不肯改变，认为做大做强才好，小生意不值得去做。
希望《做别人想不到的生意》可以为正在努力赚钱的朋友提供一系列的好的方法和思维方式，敢于做
别人想不到的生意，做有创意的生意。
相信看完《做别人想不到的生意》的朋友，能积极寻找市场的空白，独树一帜，开拓属于自己的一片
天地.
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