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内容概要

　　《全国高等院校经济贸易与管理统编教材：国际商务谈判》的教学内容主要研究国际商务谈判的
基本理论、谈判前的准备、过程和策略、国际商务谈判僵局处理策略、谈判沟通技巧、商务环境分析
、谈判礼仪、谈判风险与防范以及商人谈判风格等十一个方面，本书据此分为十一章，对相关内容进
行了阐述，涵盖面广，信息量大。
　　本书体现了理论与实践相结合、宏观与微观相结合的特点，每章开始设置了本章导读和学习目的
，有利于读者对本章知识产生浓厚的兴趣并进入正文，内容中间穿插了相关知识的案例分析，每章后
又设定本章小结、关键名词或概念、简答题和案例剖析，对于部分章节还增加了阅读资料，以利于读
者对本章内容知识的消化和理解。
　　《全国高等院校经济贸易与管理统编教材：国际商务谈判》不仅可以作为国际商务专业本科学生
的教材，还可以作为各类涉及国际经济行业的学习、在职进修、岗位培训的教材，同时也是经济行业
工作者的必备的参考书。
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