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内容概要

　　为什么美女都那么自命不凡？

　　为什么下班路上的右边是开店的风水宝地？

　　为什么银行都位于黄金地段的一层？

　　路边的公用电话和邮筒都到哪儿去了？

　　这些都是平常生活中我们司空见惯的事情，你知道其中隐藏着最本质的经济学原理吗？
经济学并不是学校课堂里讲的那些理论，而是实实在在发生在你我身边的事情。
只要弄懂了，你就能从生活的点滴中，发现致富的线索、赚钱的捷径！

　　本书从我们日常生活中随处可见的事例入手，揭示经济学的原理，再用来解释这些现象，说明经
济学与我们现实生活密切相关！
只要掌握了这些简单的经济学原理，我们就能破解生活中的经济现象，从中发现致富的线索、赚钱的
秘密！

　　不要再相信经济学家的数据和报表了，只需看看你的身边，抓住眼前隐藏在生活中的赚钱机会，
就会让你的财富迅速增加10倍、100倍！
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章节摘录

　　第1章 人类历史的演进始终遵循着经济学法则　　为什么美女都那么自命不凡？
　　经济学的理论其实也没什么大不了的，不过是把我们的日常生活用看似难懂的专业术语加以描述
罢了。
即使是我们熟知的亚当·斯密、大卫·李嘉图这些奠定经济学理论的经济学泰斗，其实也不是经济学
家，因为在他们那个时代还没有经济学这门学问呢。
　　亚当·斯密本来是位伦理学教授，大卫·李嘉图则是从未踏足大学校园的股票投资家，并在赚钱
后转而从政。
他们从各自的立场出发，对生存和生活中遇到的问题加以思考，最后得出具有假说性质的理论，便是
他们的经济学了。
　　为什么美女都那么自命不凡呢？
　　搞清楚这个问题，你就掌握了经济学的核心。
也就是说，经济学理论讲的无非是我们都懂得的道理而已。
　　经济学的核心，就是需求和供给。
需求的人多了，价格就会上涨；供给的人多了，价格便会下降。
反过来，价格上涨时需求的人会变少，供给的人会变多；价格下跌时需求的人会变多，而供给的人会
变少。
　　当所有的经济主体们都在为自己做出最有利的选择时，需求和供给将会因此达到平衡。
　　再回到上面的话题，为什么美女都那么自命不凡呢？
　　原因很简单，是因为围在美女身边追求的人太多了。
用经济学的话来讲，就是需求大过了供给，美女们当然都可以自命不凡了。
　　人的一生中，需要很多东西来满足生存所需。
开始时，人类可以做到自给自足。
比如原始社会中，人们通过狩猎和采摘果实解决温饱问题。
这时，生产者=消费者。
随着社会逐渐发展，人们已经无法独自解决生活所需要的一切，于是便有了分工。
　　有的人只种地，有的人只捕鱼，还有的人专门织布或制造农具，然后，拿出各自的劳动成果，通
过“交换”这种形式达到各取所需。
因为这样更加有效率。
　　我们可以这样定义经济活动：“为获取财产、满足欲望而进行的行为。
”即以自己的劳动成果，来交换自己需要物品的行为。
　　人活着就有欲望，饿了想要吃饭，渴了想要喝水，累了想要有安全的居所，以及想与其他人交往
、受尊敬等，这些都是欲望。
人类的欲望是无限的，但用来满足欲望的资源却是有限的。
想要的东西、想做的事情很多，所需的资源却总是不够。
这就产生了“如何获得和分配资源”的经济学问题。
　　个人如此，企业和国家也不例外。
如果说个人的谋生问题是家庭经济，那么国家的民生问题便是国民经济。
而系统地总结谋生、民生问题的学问，便是经济学。
　　那么，如何才能让美女变得不再自命不凡呢？
　　答案就是提升自己的价值，使其高于美女的资本。
如此，美女反而会自动投怀送抱。
男人的价值在于能力，而能力直接决定了赚钱的多寡，有了钱，自然会有美女围绕身旁。
女人都希望嫁个有钱人，因为她们都想让自己和自己的孩子生活在优裕的环境中。
《周易》中讲到，对男人来说，钱和女人是一回事，这是古人很深刻的见解。
有钱人周围总少不了女人，这就是供求法则所决定的。
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　　接下来，我们换成美女的立场来考虑问题。
如果自己喜欢的男人周围美女层出不穷，自己的价值就会被低估、忽视，这时该怎么做？
应该在相同的条件下，做到在其他美女中独树一帜。
用一句经济学的术语来表达，就是“差异化战略”。
　　当其他美女列队站立，展示自己的美貌时，你就不要走进她们的队伍，和她们在美貌上一决胜负
了，而应该展示出与众不同的价值来，以确保自己的优势。
比如，你可以用“知性美”来胜人一筹。
　　“你们不过是长得漂亮而已，我还有知性美的魅力呢！
哼！
”　　以别具一格的魅力来武装自己，便是占领消费者心目中位置的定位（Positioning）。
　　瞧，我们已经了解了供求关系、经济学、差别化战略，还有定位理论的定义。
　　由此可见，经济学的内容其实是我们在日常生活中都能领会到的道理，只不过因为经济学家用了
很多专业术语来表达，令我们敬而远之罢了。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　你是否觉得，经济学是学校里那些戴眼镜的教授和学生才去弄懂的学问？
觉得经济学太难懂了？
觉得“不知道这些，生活照样不成问题”呢？
大错特错！
　　事实上，我们的日常生活处处都有经济学的身影。
小到菜市场的菜价涨跌，大到国家进出口贸易的变化，无不与经济学息息相关。
无论你是学生、公务员、店面老板，还是打着领带的上班族，都可以从身边的生活点滴中，发现到不
错的经济话题。
　　通过本书，你可以结合生活中真实可见的事例，学到经济学一些最基本的原理，如：　　“美女
为什么总是自命不凡”——供应与需求的关系　　“下班路的右边是开店的风水宝地”——消费者的
心理　　“咖啡和面包哪一个更有价值”——产品的相对价值　　希望通过本书，能够让读者对经济
学产生一点关心、了解，看到就存在身边的赚钱机会，让财富迅速增加10倍、100倍！
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