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内容概要

随着我国经济发展的加快，大批农民进入城市务工。
据2006年国务院政策研究室发布的《中国农民工调研报告》，我国外出务工农民数量为1.2亿人左右，
如果加上在本地乡镇企业就业的农村劳动力，农民工总数大约2亿人。
从趋势上说，农民工的数量仍然在不断增加。
在珠江三角洲的一些地区，农民工的人数可达本地户籍人口的10倍以上，“劳务经济”已经成为国民
经济发展中的新亮点。
在今后20年里，我国至少还要推动2亿～3亿农村劳动力进入城市和乡镇非农产业。
加强对农民工的职业教育，对解决“三农”问题，推进城镇化建设，实现十七大提出的“推动科学发
展，促进社会和谐，为夺取全面建设小康社会新胜利而奋斗”的目标具有重要意义。
　　2006年7月，教育部领导在国务院新闻办召开的新闻发布会上指出，职业教育在今后一段时间内服
务的主要对象就是农民工，要“使无业者有业，使有业者乐业”。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<中国农民工职业教育培训教材 商品推>>

书籍目录

第一章　推销概述　第一节　什么是推销　第二节　推销员的基本素质要求　第三节　推销员的基本
职责第二章　市场调查　第一节　市场调查概述　第二节　市场调查程序　第三节　市场调查方法第
三章　推销准备工作　第一节　推销员社交的基本原则　第二节　推销员的自我准备　第三节　社交
礼仪的基本要求　第四节　认识自己的推销品　第五节　推销目标与计划第四章　寻找潜在客户　第
一节　潜在客户应具备的条件　第二节　寻找潜在客户的渠道　第三节　寻找潜在客户的方法第五章
　接近客户　第一节　概述　第二节　电话接近客户的技巧　第三节　使用信函接近客户的技巧　第
四节　直接拜访客户的技巧第六章　推销面谈　第一节　开局技巧及其策略　第二节　摸底的施行及
其策略　第三节　报价、还价及其策略　第四节　顾客异议及其处理技巧　第五节　成交的促成及其
策略第七章　客户管理　第一节　客户档案管理　第二节　客户资料分析　第三节　大客户管理　第
四节　客户投诉处理第八章　讨债　第一节　应收账款的管理和分析方法　第二节　讨债策略　第三
节　讨债技巧第九章　推销员应具备的法律知识　第一节　消费者权益保护法　第二节　产品质量法
　第三节　经济合同法　第四节　反不正当竞争法　第五节　广告法　第六节　商标法参考文献　

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<中国农民工职业教育培训教材 商品推>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 4


