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内容概要

S省省会N市，因为省文广厅的内部之争，死气沉沉的《s省文化报》获得脱胎换骨的新生机会，被允
许更名改版，进入市场，参与N市的报业竞争。
山雨欲来风满楼，这一变动，顷刻问打破了N市的报业坚冰，分别隶属于省市党报的《N城晚报》和
《城市信报》，原来是N市的报业两强，霸占市场多年，随着《s省文化报》更名为《服务新报》以
及w市报业枭雄吴四海的掌舵，引发了一场群雄逐鹿、波诡云谲、血讳腥风的报业大战。
小说以吴四海、林白的报业活动轨迹为线索，引出李大平、陈子建、钱盛、陈瑶荷等一群个性鲜明、
或正或邪的人物，深度揭秘职场风云、新闻黑幕、广告迷局等鲜为人知的当代报业内幕，其间穿插主
要人物吴四海等的爱情经历和感情纠葛，力图深层次地解剖和批判丑陋人性、黑暗堕落等现代都市丑
恶现象，大力弘扬正气和时代主旋律。
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章节摘录

　　01　w市之战　　这天清晨，陈子建坐在宽大的办公桌前，把整个身体埋进柔软的沙发椅里。
他手托着腮帮子，陷入沉思。
他在想一个人，一个可怕的对手，这个人就是吴四海。
　　五年前，吴四海还是紧邻N市的w市的《w市晚报》的总编。
w市是一个小城，?口不过200多万，经济总量在S省排名倒数第三。
不过，w市是一座颇有历史文化遗风的小城，城市里有不少历史遗迹，旅游资源丰富，人口素质颇高
。
　　在省会城市N市的庇佑下，W市俨然成为一座卫星城、、附属城，也得到不少发展的机会。
那一年，N市曾经计划引进德国的大型化工项目，总投资150亿。
可是，在项目听证的时候，被环保局一票否定了，理由是污桑大，不可控。
于是，N市的市长就做个顺水人情，将这个项目牵线搭桥，介绍给了W市，最后在w市的工业园落了户
。
这一单人情，让不知内情的w市的大小官员感激涕零。
　　陈子建早就有将w市纳入自己报业版图的计划，所以，在W市引进这个化工项目的过程中，他不
遗余力，穿针引线，发了不少“N市w市兄弟携手。
引进项目，合作共赢”之类的报道，不惜篇幅，大肆渲染，给W市的高层领导脸上增色不少，一些官
员和陈子建从不熟悉，发展到最后称兄道弟。
陈子建当然不会做赔本的吆喝，他不失时机地将《晚报》打人了w市的市场，并且雄心勃勃地要在w市
建立记者站，将这一区域收入囊中。
　　吴四海就是在这个时候和陈子建结下梁子的。
陈子建的一举一动，早在吴四海的监控中。
俗话说，强龙不压地头蛇。
你陈子建在N市做你的报业老大，怎么好端端地跑到我吴四海的地界上撒野，非得给这个老家伙一点
教训不可，吴四海狠狠地想。
　　吴四海出招了，只用了三招，就让陈子建一败涂地。
　　第一招：以“土”治“洋”。
《N城晚报》是都市大报，洋气，养眼，我吴四海的《w市晚报》就和你背道而驰，土得掉渣。
我让记者转进深宅、小巷，专挖市井消息，专写w城民俗，大篇幅，大容量，以本地的“土”消息，
对抗你省城来的“洋”雀儿。
你陈子建再厉害，也不可能为w市专门开4个版子、8个版子吧。
　　第二招：降价促销。
我和你打价格战。
我《W市晚报》土生土长，本地印刷，本地销售，没有运费的额外开支。
你《N城晚报》卖1元钱，我就卖8毛。
我还时不时搞点有奖促销，送点食用油、白酒啥的，在价格战上耗死你。
　　第三招：斩草除根。
这是一阴招，也是吴四海祭出的最狠的一招。
全市100多个报亭、报摊的老板，都在同一天接到口头通知，如果代销《N城晚报》，那么将减少给该
报亭、报摊供应《w市晚报》的数量、推迟结算售报佣金，等等。
通知一出，很快《N城晚报》就陆续在w市的报亭、报摊难觅踪迹了。
有人事后问吴四海，为什么是口头通知，吴四海一语揭秘：“这是阴招、损招，岂能给人留有把柄。
”　　陈子建的扩张计划，在吴四海简简单单的三招面前，彻底玩完。
这是陈子建30年的报业生涯里一次彻头彻尾的完败，没有一点抵抗能力，稀里糊涂就铩羽而归。
　　　　后来，陈子建逮着机会，在w市的高层那里狠狠地告了吴四海一状。
无奈，化工项目在w市一落户，陈子建就此失去了利用价值，w市宣传部的领导假惺惺地劝慰他几句，
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背后却没有任何实质性动作。
陈子建明知这是地方保护主义思想在作祟，但是这是别人的地盘，也只能听之任之。
于是，《N城晚报》尴尬地结束了短暂的“w市之旅”，灰溜溜地退回老巢。
　　“吴四海啊吴四海，?要是敢来N市，我让你有来无回、身败名裂！
”收回思绪，陈子建几乎是从牙缝里迸出这句话。
　　⋯⋯
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