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内容概要

“催眠式销售”——就是指让我们越过表面可见的物质，直接与客户的潜意识沟通，充分利用人们的
“感觉”，使顾客产生主动购买的欲望，从而顺利地宣传、销售你产品的方法。
而这个目的，并不是盲修瞎练就能达成的，必须经过催眠式营销专才的训练、资深心理学专家的指导
，才可能养成。
同时，这些经年累月的所得之“专业销售催眠法则”，全来自于销售专业人士与心理学专家在付出多
年的时间、汗水，以及数不清的失败与银子之后，才得到的宝贵经验。
    本书凝结了如此众多先进的销售智慧与商业心理学的一本“秘笈”。
通过富有技巧的谈话、肢体语言等方式，你的客户逐渐进入了一种更容易接受你意见的状态；通过仔
细研究你的产品和服务，你将产品的感觉用图像、声音、味道、触觉表现出来，引导你的顾客来感受
、来品味；再加上捕猎顾客好感的秘密技巧、征服顾客下意识的空间秘诀、曝光顾客花钱的25个原因
、识穿击破客户的8大借口等等，共同构成了一道催眠式销售的完全版大餐，它一定会令你耳目一新
，也是当下拿来就能用的“活学活用”销售宝典。
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