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内容概要

　　浙江人为什么比你能赚钱？
就是因为浙江人的观念与你不一样！
浙江人没有三头六臂，可浙江人却胆大包天，敢于天下先，你才会赚钱！
浙江人懂得机遇就是“财遇”，抓住机遇，就等于抓住了发财的机会！
浙江人让自己的钱变为流动起来的“活钱”，所以他们自己的赚钱速度，没有谁能跟得上！
他们会教你——做生意，有舍才能有得，而且还会告诉你如何“借用”。

　　他们精于搞人脉，因为生意场上，人脉即财脉！
当然，他们也会教你巧识人，做生意，就得会看人、会用人！
并且在搭配浙商百战不殆的成功心理学，你当然能让你的生意做得更大更长远！

　　浙江人向来以敢拼敢闯、勤劳、聪明、善于经营闻名于世，浙江人是国人中最有全球视野、最有
商业头脑、最贴近草根、最能克服民族劣根性、最能代表资本逐利趋势的一群人，浙江人在全国各地
投资创业的人数超过500万，现在的浙商俨然已成为“中国第一大商帮”。

　　赚钱，对于浙江人来说似乎总是很容易，每年的福布斯富豪榜上，浙商总占据绝大多数；在全
国500强企业中，浙江企业总是位居前列；甚至于在我们身边富有的浙商也是随处可见。

　　那么，为什么浙商处处都能赚到钱呢？

　　看了本书，你自然会知道浙江人的财富秘诀。
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田媛媛，北京航空航天大学理学硕士，对经济学、管理学颇有自己的研究与见解。
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书籍目录

第一章 新观念——浙商成功的根本在于：与众不同的观念
 1.要有做老板的“野心”
 2.其实女人也能成大事
 3.做生意有得赚就可以干
 4.一步一个脚印，这样的资本原始积累最踏实
 5.商机就在你身边
 6.时间是决定胜负的筹码
 7.你不爱钱，钱不爱你
 8.没有最好的生意，只有最适合的生意
 9.不怕做不大，就怕企业没文化
 10.脑袋多转转，就会有钱赚
第二章 拼胆识——在商界，成功的人都是“胆大包天”
 1.敢于天下先，你才会有钱
 2.敢想就要敢干，敢闯就要敢担
 3.想到做到，做强做好
 4.突破观念，求新求变
 5.不走寻常路，与众不同最赚钱
 6.不走别人走过的路，不出别人出过的牌
 7.空白市场的生意最好做
 8.做生意一定要胃口大
 9.就做别人不屑一顾的行当
第三章 抓机遇——抓住机遇，就等于抓住了发财的机会
 1.生意场上，机遇就是“财遇”
 2.做生意，要有机会更要有准备
 3.敢把生活细节当商机
 4.自主创新担风险，风险背后是金钱
 5.要赚大钱，就要走在政策的前面
 6.跟政府搞好关系，不做被孤立的商人
第四章 争速度——让自己的赚钱速度，没有谁能跟得上
 1.低价挣快钱，生意的本质在周转
 2.现金流转起来就能钱生钱
 3.眼光要准，出手要狠
 4.做生意，就要比别人快一步
 5.上位快，转变快，赚的更快
 6.机会不等人，决策一定要快
 7.该出手时就出手
 8.信息赢速度，信息变财富
 9.一条“小”信息，一笔大生意
 10.有机会抓住机会，没机会创造机会
第五章 懂舍得——做生意，有舍才能有得
第六章 会借用——只要是好的。
对的，都不妨“借”来用用
第七章 搞人脉——生意场上，人脉即财脉
第八章 巧识人——做生意，就得会看人、会用人
第九章 广撒网——钱遍地都是，走到哪儿赚到哪儿

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<精明的浙江人，可怕的温州人>>

第十章 高质量——产品是企业的生命，品牌是企业的灵魂
第十一章 有信念——浙商百战不殆的成功心理学
第十二章 爱学习——坚持学习，才能让生意做得列大列长远
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章节摘录

版权页：浙商有超前意识。
改革开放前期，当人们还在议论纷纷。
犹豫观望的时候，浙江人就已经开始在各个不同的行业慢慢的探索实践了。
不知道全国有多少事情都是浙江人“第一个吃螃蟹”，先吃第一口。
先迈第一步的，如包产到户、股份合作、浮动利率、第二职业、服务业大发展等等⋯⋯浙江人无不是
敢为天下先，正是这一个先字让浙商成了许多的大事业。
林凯文，他的家乡鸥北是中国的泵阀之乡。
林凯文曾经是温州“百万销售大军”中的一员，20世纪90年代初，通过销售水泵积攒了第一桶金的林
凯文也选择了水泵作为自己事业的起步。
于是，永嘉瓯北水泵厂诞生了，以专业生产各种工业用泵为主，然后再推销到全国各地，这家厂子就
是现今凯泉集团的前身。
1993年，林凯文的企业已经达到了1000万销售额，在永嘉成为头号水泵企业。
但是，1994年，公司的业绩却明显出现了衰退的迹象。
林凯文意识到：企业的发展最重要在于人才，而在永嘉这种小地方，能找到合适的人才已成为一种奢
求，因而让他变得烦心。
有一次，林凯文为了招募人才，在各种媒体上做广告，可最后，居然没有找到一个符合条件的人才。
林凯文说：“企业衰退的原因有两种，一是技术低能导致产品质量不行以及产品单一化，缺乏竞争力
。
二是企业没有好的人才对产品进行把关。
水泵是工业产品，对技术含量的要求比较高。
现在销售业绩停滞，主要是因为技术上无法再出现新的飞跃了。
虽然我们是赚到钱了，但是钱再多又如何，总不见得走路的时候都把钱贴在自己身上。
要体现自己的身价，只有把自己的企业做大。
但是要技术，要人才，在温州肯定是没法如愿了。
”为了让企业走出这个瓶颈，1995年，林凯文决定移师上海，公司的名称就叫上海凯泉给水工程有限
公一J。
他说：“我要借上海的优势，打造我的生产基地，把我的‘泵’像导弹一样发射升空，辐射全国甚至
全球。
此时不来，更待何时！
”正是这一步，使林凯文的企业在同行中迅速成长，并脱颖而出，成为了行业的佼佼者。
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编辑推荐

《精明的浙江人,可怕的温州人》浅显易懂、内容实用、数据可靠。
为什么温州人的眼光、胆识和你不一样。
他们与众不同的思维方式和经商哲学又是怎样的，为什么他们从曾经的可憎、可怕到现在的可爱、可
敬。
这是一本让你走向成功之路的财富秘诀，这是一本让你告别商业窘境的独家宝典。
《精明的浙江人,可怕的温州人》，让你学会浙商智慧的精髓。
让你学会MBA里学不到的商业圣经!《精明的浙江人,可怕的温州人》成功分析浙商的思维、想法、眼
光、处事，对于创业者，它是一本很好的励志书；对于生意者。
它是一本很好的指导书!敲开财富的大门，成为生意精，和生意困境彻底说拜拜！
浙商奉行。
商者无域。
——走到哪里就把生意做到哪里。
他们是商场上的。
世界公民。
浙商百炼成钢。
百炼成金——他们从底层历练。
经历从打工到老板的过程，浙商坚持“不熟不做”——他们依靠亲缘、乡缘、宗缘。
扩充族群商业势力，浙商不相信失败。
爱拼才会赢。
是每个浙商的创业信条，浙商精于计算。
又慷慨大方——他们坚持。
放长线钓大鱼的营销理念。
世界百分之八十的财富掌握在犹太人手里，温州人就是中国的犹太人，对于那些在城市里打拼，又厌
倦了找工。
想靠创业成功的人，《精明的浙江人,可怕的温州人》再合适不过了。
浙江温州人是天生的生意人，而你看完《精明的浙江人,可怕的温州人》，会成舟一个生意精。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<精明的浙江人，可怕的温州人>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


