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内容概要

　　本书的编写具有如下特色：
　　1．定位准确。
本教材专门针对高职高专院校市场营销专业及开设本课程的其他相关专业使用。
全书分为十个单元，每一个单元都包括基础知识、应用分析、技能训练、单元测试四个模块，彻底打
破传统教科书的编排模式，实现从内容到形式的创新，更符合高职高专教学改革的要求。

　　2．突出实用性。
对理论方面不求系统、完整、深化，而求实用。
一些概念直接给出定义，原则、原理一类的知识从简，侧重技能、技巧方面的知识运用。

　　3．注重配套性。
针对高职高专学生的特点，本教材的知识介绍以实用为主，侧重技能方面的知识学习与运用（包括经
验、方法、技巧等）；配有相应的应用案例分析、技能训练、配套习题，满足学生学习的要求。

　　4．强化技能训练。
通过设计实际工作任务，将所学知识和案例分析总结的经验、方法、技巧加以灵活运用，更加注重对
学生职业岗位能力的培养。
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