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内容概要

《景观创造财富》是中国地产景观理念的第一部专业实践与理论的成果集，是太合景观当家人、北京
大学中国房地产总裁高级研修班客座教授赵伟强先生，从事地产服务十七年的实践经验与理论探索的
心血结晶。

本书主要分成五个重点章节，从第一章讲述“星河湾的财富传奇”到第五章的“媒体专访”。
用一个问题作为引子的形式开篇：谁是下一个成功的地产富豪？
到“财富传奇故事”的讲述了星河湾地产如何通过打造独一无二的社区景观取得今天的巨大成功，给
其他开发商提供了一个非常好的榜样；再从具体的案例中去反映景观设计对整个楼盘中所展现的重要
作用及所带来的销售财富，引入了“景观创造财富论”；接下来书中引入了赵伟强多年来的实战经验
总结出来的“八大设计理念”，这些理念的精华，也是他每年在北京大学房地产高级总裁研修班，分
享给全国各地开发商们的设计思想精华；再到太合景观历年来所做过的全国各地部分地区的地产景观
作品的经典项目案例；从“楼盘景观”到“景观楼盘”，从对整个设计行业发展的现状的思考等等。
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作者简介

赵伟强，中国地产景观设计第一人，“地产景观”概念提出者，北京大学中国房地产总裁高级研修班
客座教授，致力于成为中国人居环境设计家。

生于1966年10月，华南师范大学中文系本科毕业，文学学士学位，持有CCCP国际企业教练证书及NLP
国际执行师证。
由大学教师而下海经营模型公司，上世纪90年代中在制作楼盘销售模型时，开始为房地产公司设计园
林景观。
实战起步，自学成才，理论与实践相结合，深谐地产景观实战之道。

现任香港太合国际集团有限公司总裁，广州市太合景观设计有限公司总裁、设计总监，广州市美景建
筑模型有限公司董事长。

个人获奖荣誉：2005年，在广州市房地产业协会主办，《广州日报》社及《房地产导刊》社承办的“
广州地产二十年”系列评比活动中，被评为“最具成就建筑景观设计师”。

2006年，中国主流地产高峰论坛，获得中国主流地产杰出贡献企业家专家大奖，中国最佳景观设计师
专家大奖。

2007年，广州国际设计周，获中国十大设计师称号及“金羊奖”。

2007年，中国主流地产高峰论坛，获得中国主流地产杰出贡献企业家专家大奖，中国最佳建筑与景观
设计师专家大奖。

2008年，第六届中国地产经济主流峰会，被评为辉煌30年中国最具行业推动力地产杰出人物，2008年
度最受尊敬杰出景观设计师。

2009年，第七届中国地产经济主流高峰论坛，获得建国60年中国人居功勋企业家荣誉称号。

2010年，获中国地产名人“金钻奖”杰出贡献企业家奖。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<景观创造财富>>

书籍目录

序
谁是下一个成功的地产富豪？

第一章  星河湾的财富传奇
第二章  景观创造财富论
  一、一个主题：景观创造财富
  二、两个原则
  三、三大评判标准
  四、四大新概念
  五、五个步骤
  六、六个立足点
  七、七大设计风格
  八、八大设计理念
第三章  地产景观作品集
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  赣州滨江爱丁堡
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第四章  过去、当下与未来
  一、从楼盘景观到景观楼盘
  二、中国景观设计行业发展现状思考
  三、中国人居环境设计家
第五章  媒体专访
  一、真心做人，用心做事——太合景观的成功之道
  二、太合景观：把冬天变成春天
附录
  广州市太合景观设计有限公司简介
  广州市美景建筑模型有限公司简介
鸣谢
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章节摘录

　　（六）以使用者的审美眼光进行设计景观设计师在充分考虑到上述五种不同身份的参与者的要求
后，最后的眼光就要落在最终的使用者身上了。
从真正意义上来说，所有的工作都是为了满足消费者的需要，他们才是真正的使用者。
不管美还是不美，好用还是不好用，喜欢还是不喜欢，一切的评判标准都掌握在消费者的手上，只有
他们说好了才是真的好。
　　因此，设计师要学习去明白消费者、了解消费者，以消费者的审美喜好为导向，避免闭门造车。
真正服务好消费者，设计出来的景观才是成熟的、符合市场需求的景观产品。
景观设计师在进行一个项目的设计时，只有完全兼顾到以上六个利益方的需要，才能确保自己的设计
作品是成熟的、可实施的、具有生命力的。
相反，如果设计师不能充分考虑到这些要求，而是一味的强调自己的规划理念、设计创意，结果常常
是可悲的。
在听取各方意见后，不断修改调整，最后设计的原创性已经完全丧失，设计师也已经被折腾得精疲力
尽，失去了创作的热情。
最后的作品没有了个性、没有了亮点、没有了创意，只能沦为大众化的“俗品”。
　　景观设计师作为专业人士，应考虑到发展商等各利益方的需求。
从这个角度来说，造成“俗品”的原因虽然很多，但应该更多从自身角度找问题，不能期望去改变发
展商的思想。
当设计师对涉及到的各利益方的需要都做到起码的尊重后，相信他们是能理解设计师的良苦用心，并
且也会给予设计师辛辛苦苦开夜车赶出来的设计作品给予更多的接受和尊重。
以笔者这几年的实际操作经验看，要做到各方合作上的和谐是完全有可能的。
希望设计师同行们都能先改变自己、提升自己、装备自己，继而再去影响别人，使设计师们的聪明智
慧在中国人居环境的建设大潮中有用武之地！
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　欣闻本书面世，乐见创意理念实施。
　　——山东鸿嘉集团董事长：蒋志英　　　　大道天然，大爱无疆！
感谢赵伟强先生赋予“观海台一号”美的灵魂，更感谢赵伟强先生为此付出的心血和关爱。
　　——海口苏格兰柏斯房地产开发有限公司董事长：万年　　　　南京银河天启花园是我们集团开
发的第一个住宅地产项目，我们希望把项目做成精品。
当初考察和选择了很多景观设计院，最后慕名找到太合。
经过考察沟通，发现赵总的设计理念别具一格，特别是强调景观“功能化”、布局“均好性”等设计
思路，我们非常认同，实际设计效果也的确如此。
最后交房时，业主们很喜欢小区的景观环境，我们与太合的第一次合作就获得了成功。
　　——苏宁电器集团银河房地产开发有限公司总经理：薛晨霞　　　　和谐景致，画龙点睛！
感谢赵伟强先生及太合景观公司全体同仁的倾心之作，为“郦景阳光”高尚住宅区又添浓墨重彩之笔
，创造了一个唯美宜居的人文景观。
　　——福建宝信企业有限公司董事长：曾祖奇　　　　前卫的理念，独特的创意，精益求精的服务
以及诚信高贵的品质，必将打造一支无以伦比的团队。
　　——北海市新源房地产开发有限责任公司董事长：郭佩山　　　　感谢赵伟强先生及太合景观公
司全体同仁对赣州爱丁堡项目倾注热情的设计，希望与太合景观继续合作。
　　——江西嘉联置业有限公司董事长：雷小平　　　　太合是我们两个项目的景观设计师，为我们
的项目特别是“三金花园”热销提供了巨大的帮助，在此表示真诚的谢意，同时期待与太合的更多合
作。
　　——桂林三金金地房地产开发有限责任公司总经理：廖志坚　　　　深感上苍带给我们的幸福，
让我们结识到太合，让我们的景色如此美丽，谢谢。
感谢上苍！
感谢太合！
　　——海口苏格兰柏斯房地产开发有限公司副总经理：邓红　　　　意合于道，境由心生！
太合景观以其超越的文化内涵为现代生活创造了丰富的价值。
　　——原扬州宙辉教育置业有限公司总经理、南通宙辉实业公司副总经理：张文波
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