
第一图书网, tushu007.com
<<故事里的经济学>>

图书基本信息

书名：<<故事里的经济学>>

13位ISBN编号：9787563819362

10位ISBN编号：7563819363

出版时间：2011-9

出版时间：首都经济贸易大学出版社

作者：欧阳吉强

页数：197

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<故事里的经济学>>

内容概要

　　无论你是一名公司员工，还是政府官员，或是企业领导人等，都不可避免地会被“经济”所“挟
持”，因为你要生存，就必须与他人发生经济利益关系，你绝对不可能置身“经济”之外。
可以说，经济学能够解决人类社会中几乎所有的重大问题。
无论是谁，离开了经济学，都将寸步难行。
例如，每个人都需要考虑吃、穿、用的费用，交通费、物业管理费、手机电话费、煤气水电费、孩子
上学的费用、人情往来的费用、房贷等，这些生活成本逼得你一天都不敢懈怠，你不得不为生活疲于
“算计”。
为了能“算计”更明白一些，也让自己的生活轻松一些，最有效的方法是学点经济学知识。
那么，什么是经济学呢？
简单地说，经济学是研究如何“调配资源”的学问。
为什么需要“调配资源”？
其本质就是“资源稀缺”，这也是经济学研究的出发点。
俗话说“人心不足蛇吞象”，人的欲望总是无限的，而满足这种欲望的资源却是有限的，“无限”和
“有限”之间就产生了矛盾。
经济学就是为更好地调和这种矛盾服务的。
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章节摘录

　　两天之后，受骗的郑堂却作出一个让人大跌眼镜的决定，他在家中摆了几十桌大宴宾客，遍请全
城的士子名流和字画行家赴会。
酒至半酣，郑堂从内室取出那幅假画挂在大堂中央，说道：“今天请大家来，一是向大家表明，我郑
堂立志字画行业，绝不会因此打退堂鼓；二是让各位同行们见识假画，引以为戒。
”待到客人们一一看过之后，郑堂把假画投入火炉，8000两银子就这样付之一炬。
郑堂的烧画之举再次轰动全城。
　　第二天一大早，那个本已销声匿迹了的龚智远早早来到郑堂的字画店里，推说是有要事耽误了还
银子的时间。
郑堂说：“无妨，只耽误了三天，但是需加三分利息。
”铁算盘一打，本息共计是15240两银子。
龚智远昨夜已得知自己的那幅画被他烧了，所以有恃无恐地要求以银兑画。
郑堂验过银子之后，从内堂取出一幅画，龚智远冷笑着打开一看，不由得头晕目眩两腿发软，当下就
瘫倒在地。
　　原来，郑堂依照赝品仿造了另一幅假画，而烧掉的是自己仿造的假画。
　　郑堂的策略欺骗之所以能奏效，在于他将计就计，反过来运用自己的策略，请骗子龚智远人瓮，
龚智远反倒成了傻子。
这里的关键在于为了赢对方而自愿增加自己的行动步骤，甚至付出暂时的代价以诱敌深入。
　　在现实经济生活中，我们所接收到的信息十分庞杂，真信息、假信息叠加在一起，即使是理性经
济人也无从分辨。
在博弈过程中，博弈的参与者所发出的信息往往并不真实。
比如说市场中的买方，因为怕自己得不到商品的真实信息而吃亏，面对纷繁的信息来源，必须运用自
己的信息甄别能力来作决策。
比如，你要买一件价格比较贵的羽绒服，就需要鉴别真假。
当你正在犹豫要不要买时，老板有可能将他进货的发票在你面前晃一下，以表示这是正品，并且表示
这样的价格他已经是在亏本出售。
实际上这只是虚晃一招，他压根儿不会让你看到发票的真实信息。
所以，千万不要被“眼前的假象”所迷惑。
 　　⋯⋯
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