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内容概要

　　本书是为满足新时期我国高职高专教育教学改革对新型专业教材的需求以及“后国家级精品课程
时期”电子商务运作课程发展的内在需要而编写的。
本书根据“21世纪‘多元整合型一体化’”最新课程理念设计，“以就业为导向”，紧紧围绕21世纪
高职高专教育新型人才培养目标，依照“原理先行、实务跟进、案例同步、实训到位”的原则，全面
展开并兼顾“职业知识”、“职业能力”和“职业道德素质”的“教学”、“训练”与“考核”，着
力体现“教、学、做、评”合一和“以学生为主体、以教师为主导、以训练为主线”的课程教学改革
新思路。

　　全书内容依照以下逻辑线索展开：全书共分上中下三篇，上篇为创业篇，借助第三方电子商务交
易平台，完成网店策划、建设及运营，使学生初步具备网上创业能力；中篇为立业篇，以企业电子商
务网站运营为基础，通过“电子商务需求分析与调研、商务网站策划、商务网站建设、商务网站运营
”四个模块，开展项目式教学；下篇为创新篇，以公司3G应用为基础，介绍移动技术、移动支付、移
动娱乐、移动商务价值链及商务模式，同时以宁波电信服务为基础，介绍服务外包、电话营销、商务
领航SAAS平台应用。

　　为方便教学，本书配有助学光盘、《学生手册》和网络教学资源包。

　　本书可作为高职高专院校电子商务专业及相关专业的全国通用教材，也可供企业在职人员培训使
用。
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作者简介

陈明，浙江工商职业技术学院商学院副院长、副教授，国家注册信息系统项目管理师，校级教学名师
，校级专业带头人，浙江省特色专业负责人，校学术委员会成员，浙江工商职业技术学院民营企业研
究所常务副所长，中国计算机学会高级会员，中国高等职业技术教育研究会电子商务与物流协作委员
会常务理事，浙江省数字认汪中心宁波分中心顾问。
其主持的《电子商务运作》课程是浙江省省级精品课程，2009年被评为国家级精品课程；主持2008年
省新世纪教改项目“基于服务外包发展环境下的校内生产性实训基地运行模式的探索与研究”；《电
子商务运作》浙江省重点教材负责人；2009年《“三维联动”：现代商务人才“软”技能培养的探索
与实践》国家级教学成果二等奖、《传承与创新并举，态度与能力并重，构建高职现代商务人才培养
体系》浙江省教学成果一等奖的主要参与者。
其主要科研方向为中小企业信息化、电子商务与网络营销、IT项目管理、中小高科技企业管理。
在浙江电信公司工作期间，曾参与多个软件系统的开发工作，其中纵横交换机计算机计费系统软件曾
获邮电部科技一等奖；全面负责宁波电信“商务领航”中小企业信息化和电子商务项目的管理与市场
推广，制定了一系列品牌定位的传播策略，包括价格策略、广告传播、营销渠道的设计与管理、消费
者活动及渠道促销、产品形象管理等，该项目获得了市政府相关部门的肯定和中小企业的青睐；曾任
浙江东西商务领航等项目的项目经理、中国电信集团公司集团级内聘培训师，为浙江省企业作中小企
业信息化和电子商务培训近3000人次。
史勤波，浙江工商职业技术学院电子商务专业主任，讲师，院优秀青年骨干教师，从事电子商务教学
工作9年，以电子商务专业的教学和研究见长。
其具有较强的教研教改能力：（1）探索高职高专电子商务专业教学模式，完成了“电子商务基础”
实验教学内容和教学体系的构建。
（2）深化理论教学与实训教学相结合的“电子商务基础”课程教学体系；实践以学生职业能力为中
心，以工作过程为导向的教学体系。
（3）实践并深化课堂实践教学与课外实践教学相结合的“三堂联动”教学模式。
（4）建立“全员参与、全程评价、全方位管理”的多元化三全考核模式。
（5）着手高职高专“多元整合型”专业课程教学改革的新探索。
其具有较强的科研能力：主持市级课题项目1项；参与省厅市级课题5项，浙江省属商职院校优秀教学
成果特等奖1项；在省级以上刊物发表电子商务类专业文章10多篇，其中核心期刊4篇；编著教材2部。
其具有丰富的电子商务实践经验：积极参与地方企业电子商务运营项目的开发和设计，为地方企业电
子商务项目运作提供培训服务。
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章节摘录

版权页：插图：1.1.2 店铺定位与进货渠道在你决定开店以前，你可以先给自己提几个问题：你喜欢什
么？
擅长什么？
与别人比起来，你的优势在哪里？
清楚自己的优势在哪里了之后，你大概就可以知道自己要经营什么东西了。
比如，有位女生很喜欢研究化妆品，对化妆品的各个品牌、功效、价格和特点都了如指掌，那么她要
开店的话，是不是开个化妆品店比较有优势呢？
而一个对电脑游戏非常入迷的人，就可以考虑做一些电子游戏方面的东西。
因为对于自己感兴趣并喜欢的事物，在做起来的时候，你不知不觉就会投入，就会钻研进去。
这样一来，你入门上手也会比较快。
当前，店铺定位容易出现的问题有：驾驭不了所做的产品——不喜欢、不熟悉、做不好；与别人的店
铺没有区别——千篇一律，毫无特色，没有人气。
因此，需要改变思维模式：挖掘自己——喜欢什么，擅长什么；创造定位——让店铺自己讲故事；改
变产品——增添特色“附加值”。
通常，我们可以从以下几个方面入手：（1）做特色——爱情主题、送礼主题、特定人群等。
比起有成千上万人在做的化妆品、服装、数码产品等东西，你如果不做出自己的特色，是很难冒出头
的。
你可以选择别人做得比较少的东西，做好做精。
（2）做稀缺——利用当地货源外地难以买到的优势。
每个地方都有自己的特色，你可以找些本地的特色产品来卖。
比如，新疆有葡萄干，杭州有西湖藕粉和茶叶，广西有绣球，昆明四季有鲜花等。
（3）做整合——家居大卖场、IT大卖场、化妆品大卖场等。
不能只盯住一个牌子，可以多个牌子一起卖，什么好卖就卖什么，买家需要什么就卖什么。
便宜又好的宝贝大卖场，也是很好的经营方式。
（4）做平价——利用自己掌握的低价货源优势。
如果你有朋友正好开了家服装厂，而你又完全可以拿到非常便宜的服装，那么你完全可以考虑做这个
，因为你有优势，至少是价格上的优势。
在网上开店，另一个重要的就是进货渠道了。
为了使商品在价格和特色上有优势，可以从以下几个方面着手：（1）密切关注市场变化。
需要时刻关注市场，充分利用商品打折的机会找到价格低廉的商品。
比如一些品牌衣服，卖家们要能在换季或特卖的时候淘到款式新颖、品质上乘的服饰转手在网上拍卖
，从时空差价中赚取利润。
（2）关注外贸商品。
很多外贸厂商的剩余商品中，会有些品质较差的商品即外贸尾单，如果可以通过熟人买进转手卖掉，
利润丰厚。
但需要注意的是，商品介绍中最好要表明是外贸尾单。
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