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内容概要

保险市场就像人生的一个大舞台。
对从业人员来说，它既可以为我们提供赖以自下而上的物质需要和展示聪明才智的场所，进而创造出
辉煌灿烂的人生，又可能无情地被淘汰出局。
保险市场赋予人们的竞争人格、变革意识、创造精神和开放、自主意识，是极具魅力的。
如何找到保险的潜在客户？
如何收集营销信息？
如何推销？
如何使你已有的客户为你带来新客户？
本书将告诉你这一切。
详细内容有保险市场竞争、保险需求、保险市场营销、营销信息的收集与运用等。
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