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内容概要

对于老百姓来说，求人办事更是家常便饭。
生活中有许多自己难以办到的事，求人帮忙便成为理所当然。
俗话说：篱笆立要靠桩，人要立靠帮。
求人与被求、信赖与忠诚、求援与援助、同甘共苦、荣辱与共、生死相依，都是人与人之间相求相助
的美好旋律。
与亲人、朋友、同事及周围的人互利互助越频繁，得到的温暖和幸福就越多。
    善于与人交往的求人者具有稳定的安全感，他们身上好像系着安全带，一旦出现剧烈动荡，安全带
便会发挥作用，使人获救，重新获得安宁平静，而这种平衡又将传递新的信息，产生新的力量。
    所以，人与人之间的相互求助，让人世间充满温暖与爱心、和平与友谊。
与人，不但推动了历史的发展，也带动了人类文明的进步。
    每个人都渴望成功，然而，事业和人生的成功离不开互求互助，人与人之间的交往与互求互助，是
建功立业不可缺少的基石和阶梯。
而口才艺术更是这基石与阶梯的基础，有了这个坚实的基础，人才能让在这一坚实的基石和阶梯上，
才能使人生跨入一个新的境界，并且举起成功的大旗。
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