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内容概要

　　长虹的历史就像一部企业版的“红楼梦”。
作为中国彩电业的老大，它有过年净利润25.9亿元的辉煌，却也创下了巨损36.81亿元的股市纪录。

　　本书作者是第一个捅破长虹高达40亿巨额应收账款的财经记者，他的这一“重大发现”，惹来了
一场长虹索赔3000万元的官司，从而也开始了作者全方位跟踪研究长虹的历程。

　　全书从巨额应收账款案入手，对长虹的大户渠道、价格战、国际化歧途、改制搁浅、企业发展战
略选择、倪润峰领导力等六个方面进行分析，揭示了长虹今天衰落的根本原因。

　　全书以应收账款案入手，对长虹的大户渠道、价格战、国际化、改制、战略、领导力等六个企业
经营管理中涉及的问题的失误来寻求长虹衰落的根本原因。
以独特的视角，探讨长虹国际化误区；追本溯源，揭露长虹规模之路的奥秘和必然所在；用比较和延
伸的手法，表现个性鲜明的倪润峰鲜为人知的一面。

　　《长虹隐痛》一书将是2005年度财经图书中的一枚重磅炸弹。
TCL集团董事长、总裁李东生、国务院发展研究中心资深研究员丁宁宁联手为本书作序。
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作者简介

　　徐明天，深圳商报首市记者，2003年第一发表文章报道美国apex公司对长虹巨额收账款新闻，并
因此引来索赔3000万元的媒体官司。
自此开始了对长虹的长期追踪和深刻思考。

　　1959年生于山东济南，研究生学历，当过兵，做过中学教师，在乡镇做过基层干部，干过乡镇企
业，曾任中共淄博市委研究室副主任。
1997年南下深圳。
著有《齐文化大观》、《企业家宝鉴——经营管理300信条》、《菲薄的思维》等上百万字著述。
2005年5月与本书同步推出新作《博弈危机——创维16年实战案例剖析》。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<长虹隐痛>>

书籍目录

前言
序一 不断提高竞争力才能持续发展
序二 企业家精神决不仅仅是敢于冒险
序三 拒绝“机会主义”
第一章 我惹上了长虹的官司
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　200：昙花一现的彩电峰会
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　低价出口战略，还是出口“低价战略”
　康佳VS长虹
　TCL VS 长虹
　厦华和长虹的恩怨
　长虹价格的宿命
第四章 国际化误区
　三抛“绣球”均未打中意中人
　“超常规”国际化为哪般
　世界彩电大王之梦
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第五章 改制因局
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第六章 战略的必然
第七章 解读倪润峰
第八章 赵通新政
后记
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编辑推荐

　　我第一个捅破了长虹巨额应收账款新闻，但应收账款只是导火索，并不是长虹衰落的根本原因，
长虹另有必然。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　——作者　　长虹最大的敌人是自己，能打败长虹的
也只有自己。
　　　　　——倪汪峰　　大的生产是以大的销售为前提的，如果厂家不能有效地对销售过程控制的
话，那你的生产线就得不到有效保护，它的产能威力就发挥不出来。
　　　　　　　——松下幸之助　　市场竞争将会优胜劣汰，但是这个过程是由进步快的“优胜者”
去淘汰进步慢的“劣质者。
”　　——李东生。
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