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内容概要

古人云：“用兵之道，攻心为上”，“得人心者得天下”。
在中国这个以人情为重的社会里，要想获得成功，有一个广泛的人际关系网是至关重要的，所以做人
吃得开首先就要学会广结人缘。
天上不会掉馅饼，人缘也不会说来就来，它不仅需要你付出很多的时间和精力，关键还要掌握与人交
往的技巧。
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章节摘录

　　第一章　广结人缘最吃得开　　1.结交朋友务要积极主动　　在这个世界上，各行各业都有许多
杰出的人物，他们的影响力非同小可，利用各种机会和他们建立良好的关系，这对你的前途有时候至
关重要。
千万不要等待，一味地等待不仅使你错失良机，也绝对不可能建立起良好的人际关系，你应该积极地
、一步一步地去做，没有什么不好意思的。
　　在任何场合，都会有许多接触他人的机会。
如果你想接近他们，让他们成为你人际关系网中的一员，就必须付出像那些西方议员一样的努力。
假如你到一个新的环境，如机关、企业、学校等，在彼此都不认识的时候
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编辑推荐

　　广结人缘最吃得开说话方圆知有钧，互不得罪吃得开妥协收获友谊，固执造就敌人诚实守信是人
生的通行证、处世之本做人要谦虚，锋芒太露惹人太，做人有自信，唯唯诺诺不讨好果断行事吃得开
，做人有魅力——个人形象很重要。
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