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前言

在当今充满竞争、机遇和挑战的市场经济的社会里，人人都渴望拥有财富。
你可以没有钱，但是你不能没有钱途。
有很多人往往只是看到了富豪们令人羡慕的财富，但其实他们创造财富的理念才更值得世人去关注。
纵观世界上富豪的发家史，我们就会发现，能成为亿万富翁的人，都绝不是轻而易举就能取得成功的
。
他们中的大多数人早年也曾经是一穷二白，在致富路上也曾经是一路风雨一路坎坷，但是他们却拥有
着各自独特的创富理念。
其中，白手起家、勤俭致富者有之；历经艰辛、勇于开拓者有之；诚信经营、重视信誉者有之⋯⋯他
们掘取第一桶金的发家“宝典”、持续发展不断壮大的创富“绝招”、最终如日中天富可敌国的聚财
“秘笈”，无一不体现着独特的创富理念，令人受益匪浅。
凭借着这些独特的理念，他们才能够在商场上纵横驰骋，克敌制胜，冲破重重难关，成为时代的弄潮
儿，最终富甲天下，成就了自己辉煌的一生。
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内容概要

解读亿万富豪的致富理念，就等于在聆听这些超级富豪讲述他们的创富经历。
每一位超级富豪的创富经历都值得有志于在商场大展拳脚的人借鉴和品味。
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章节摘录

第一章 创新：财富的灵魂——换一个思路，开拓一片新天地1.霍英东：独辟蹊径，首卖楼花发大财20
世纪50年代前后，房地产业开始在中国香港初露端倪。
当时中外商人们纷纷涌来香港，香港人口在短短的五六年间便增加了几倍。
抗战结束时香港人口仅有50多万，但是到了20世纪50年代初期，人口已经超过了150万。
人口的剧增直接导致了对土地和楼宇需求的急剧增加。
随着人H的急速增长，以及资金的大量涌入，香港的房地产行业逐渐繁荣起来。
霍英东看到了机遇，审时度势后决定把自己的资金全部投入到房地产业。
当时香港的房地产市场一向是由英资财团垄断，华人很难从他们手中分得一杯羹。
尽管有人劝说霍英东放弃投资房地产业，但是他踌躇满志并不退缩，坚信自己能在英资独霸香港房地
产市场的形势下，另辟蹊径，闯出一条新的道路来。
1953年6月，霍英东创立了霍兴业堂置业有限公司，准备以霍兴业堂为旗舰，纵横香港房地产市场。
霍英东虽然准备在房地产行业大展身手，但当时他却对房地产行业却知之甚少。
他曾坦率地回忆道：“当时，我连银行户口都不会开，开了一间霍兴业堂置业有限公司后，公司连银
行户口都没有。
我学着像别人那样，把现钱放在家里，或者买一些黄金回来，放在墙缝里头。
当时真是不懂得做生意，认为做生意就像是开杂货铺一样。
”
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编辑推荐

《超级亿万富豪的创富理念》：一部案头枕边必备的致富宝典创新：财富的灵魂——换一个思路，开
阔一片新天地产品：赚钱的根本——产品有实效，就有核心竞争力市场：盈利的核心——赚不赚钱，
市场说了算信誉：发展的给养——重视信誉，才能走得更远机遇：飞翔的翅膀——富贵险中求，机遇
来了别放过拼搏：奋进的动力——吃得苦中苦，方为人上人人才：致富的帮手——一个好汉三个帮，
齐心协力能成事节俭：开源还要节流——该花的不能省，该省的不能花学则活，用则通的财富手边书
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