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内容概要

据权威机构预计，21世纪销售工作是最热门的三种工作之一。
但是，平凡的直销员终日忙忙碌碌所获无几，而成功的直销员谈笑间敲定了大额的定单。
在平凡和成功之间有一道天然的鸿沟，那就是成功的直销员既能及时吸收并适当运用一些最普遍的销
售经验，同时他们还注重对自己心理与性格的完善。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<直销员心理与性格训练>>

作者简介

博瑞森营销培训讲师组是由全国数十名优秀培训讲师与研究者组成的专业培训机构，致力于营销方法
、技巧的研究与传播。
《新直销训练营》丛书是各位培训讲师长期营销咨询实践与培训的结晶，必将对各位读者与培训学员
提升直销能力有所裨益！
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