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内容概要

　　销售精英的成功秘诀：把销售过程中每一个微小的细节放大，把所有的细节做到位。
　　在销售工作中，如何要想做到出类拔萃，就必须要在细节上下功夫。
销售员只有把工作中的每一个细节都做深做透，才能取得最终的胜利。
　　本书就是为现阶段，在销售行业上无人拓展，无法大施拳脚的销售新人和在自己的工作岗位上已
经取得一些业绩，希望自己得到进一步提升的销售员朋友们度身定做的。
全书攫取的大量的具有说服力的经典实例，融入了销售行业成功人士多年销售经验的精华。
对销售工作的整个过程进行全面细致的剖析，在方法和技巧上，作出了详细的阐述。
全书脉络清晰，语言通俗易懂，方法技巧实用，能够切实地解决读者朋友的实际困难和工作疑惑。
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作者简介

赵彦峰，硕士，任职于西安财经学院，从事军事经济研究、区域经济研究、网络安全、网络管理研究
。
业务研究涉猎广泛，出版有《说话细节全书》《做事细节全书》《管人细节全书》《销售细节全书》
等著作多部。
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编辑推荐

《销售细节全书》由企业管理出版社出版。
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