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前言

在过去的100年里，商业的发展为人类社会造就了一批令人惊叹的营销天才，这些人终其一生都在向我
们揭示一个道理：任何产品的销售，其前提都是推销员成功地将自己推销出去！
在这种背景下，每一个销售人员乃至普通人都在考虑一个问题：如何推销自己？
不少营销类书籍也给出了相关答案。
但多数销售人员仍然感到不满足。
尽管他们在实践中逐步掌握了强力的沟通技巧，但这并不能帮助他们发现自身作为一个商业分子的独
特价值，没有发现自己的价值，又谈何将其推销出去呢？
财富游戏仍在周而复始，大量热爱销售工作的人们并没有从旧的圈子里跳出来，站到一个新的高度审
视自己，掌控人生。
相反，他们在种种交流和培训中感到了更多的困惑——我到底有没有机会成为一个超越平庸的伟大营
销者？
我的潜质究竟有多大？
在市场环境没有大的变化下，我应该怎样努力才能使自己的业绩出现大的突破？
我所处的环境是否正在限制我的发展？
这一个又一个的问号令人疲惫不堪，怎么办？
求人不如求己！
如果你在过去的销售生涯里没有找到自信，那么请从现在开始，注意自己的每一次成功，注意客户的
每一次肯定和关注。
一旦你发现客户对你本身表现出了超乎产品和服务本身的热情，你就要认真地去分析体察其中微妙的
原因。
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内容概要

“为什么没有业绩？
”销售员常常会这样自问。
是公司的产品没有竞争力？
是市场竞争太激烈了？
是目前经济不景气？

不要再找借口了，作为一名销售员，没有业绩的主要原因是你自己。
销售员不仅要对自己的产品了解透彻，而且更重要的是运用自身的魅力获取客户的认同和信任，才能
实现产品的销售。
所以，在销售产品之前，请先找出自己的销售优势，将自己推销出去。

 本书告诉你如何发现自己的销售优势！
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章节摘录

我们知道“自信是走向成功的敲门砖”，自信是每个人事业成功的必要条件，对于推销员来说，培养
起自信心，才能够使自己成为一个合格的销售人员。
只有拥有自信，客户才会真正依赖你。
法国著名的小说家小仲马，年轻时喜欢创作，头几年写的作品统统被编辑退回来。
他父亲大仲马怕儿子受不了打击，便建议说：“你如果能在寄稿时告诉编辑你是大仲马的儿子，或许
情况就会好多了。
”小仲马固执地说：“不，我不想坐在你的肩头上摘苹果，那样摘来的苹果没味道。
”年轻的小仲马不但拒绝以父亲的盛名做自己事业的敲门砖，而且不露声色地给自己取了十几个其他
姓氏的笔名，以免让那些编辑把他与大名鼎鼎的父亲联系起来。
小仲马面对那些冷酷无情的一张张退稿笺，没有沮丧，他对自己说：“我能成功，一定能成功！
”这些激励自己的话，排除了失望、犹豫等消极因素的干扰，使他在积极心态的支配下，产生了力量
，这种力量不断地推动他去思考，去创造，去行动，去完成使命。
他的长篇小说《茶花女》寄出后，终于以其绝妙的构思和精彩的文笔震撼了一位知名的老编辑。
这位编辑曾和大仲马有过多年的书信来往，他发现《茶花女》投稿人的地址和大仲马的地址丝毫不差
，怀疑是大仲马另取的笔名。
但作品的风格却和大仲马的迥然不同。
他带着这些疑问去拜访大仲马。
令他大吃一惊的是，《茶花女》这部伟大作品的作者，竟是大仲马的儿子小仲马。
“你为何不在你的稿子上署上你的真实姓名呢？
”老编辑不解地问小仲马，小仲马说：“我只想拥有自己真实的高度。
”
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编辑推荐
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