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前言

美国亿万富翁鲍纳说：“只要你拥有成功推销的能力，那你就有白手起家成为亿万富翁的可能。
”我一直坚信销售是世界上最好的职业，没有哪个职业能像销售那样。
能让其人生发生翻天覆地的变化。
销售是美好的，它是人生的主题，它是强者手中永恒的尚方宝剑。
因为在我多年的行销生涯中，从开始对推销一窍不通，到后来为公司创造上千万的销售额，到现在到
各地培训讲课，我依然是一个销售员，是销售改变了我的人生，是销售给了我一切。
前不久报纸上登载，说销售已成为大学生找工作的“禁区”。
作为一名从销售中受益，从销售中起来的人，我为销售——这个世界上最好的职业，在人们心中变成
这样而感到不解。
人们对销售的误解太多。
说起销售，不少人的感悟就是：他爷爷的，从来没有遇到这么有挑战性的工作，太难了！
而更多刚走近这行的懵懂新手’，还没走到主战场就被劈头盖脸打得晕头转向，黯然地永远离开这行
。
所以销售给人的感觉就是辛苦、吃力不讨好、没面子、不稳定、没有技术含量等，让很多人看见销售
就退避三舍。
其实走对路，销售绝无一般人心中的艰难，而且还能成为热血梦想青年手中的一把开辟成功道路的利
剑。
可以说刚人行的95％以上的新手，吃的99％以上的销售苦头，都是由选择不当造成的。
本书结合自己多年的销售心得，给销售新手指出了一条从开始就正确的道，让新手：做正确的事，再
正确地做事。
同时为新手们提供了许多销售的理念、实用技巧、方法、策略。
让新手一人行就能很清醒地避开弯路、避开无知、避开伤害，找到方向、找到方法、找到力量、找到
智慧，在销售这条玄妙的大道上顺利打造自己的美好“钱”途。
销售是人生的主题，没有销售的人生是不完整的。
无数从销售中受益的人，都庆幸自己当初正确的选择。
自己创业已经五年的李华刚说，公司从3个人发展到现在40人，公司发展很快，得益于当初自己把自己
培养成了一名成功的销售人员。
时间证明，对于个人未来的发展，积累销售经验和得到的成就感比积累销售奖金和待遇重要一千倍！
我现在每天使用从实践中得到的销售理念、方法、策略，为我创造着巨大的价值和成果。
你选择了这样的职业，你就是在人生的长河中占有了一个绝佳的位置，未来机会无穷，前景光明。
同样，我相信，通过你对销售的全面认识，通过你的学道、悟道、用道与修道，你也可以创造奇迹般
的成果。
新手的你能通过这本书，爱上销售，坚定不移地从事销售，并走得顺畅，走得成功，前途无量。
使更多的人得到帮助，那是我最快乐的事情。
你为什么要做销售，你是怎么走到销售这行的？
是被逼无奈、走投无路，或误打误撞做起销售，还是心怀伟略义无反顾投身这个行业？
这都不重要，我要说的是：朋友，恭喜你，你真的选择了一个很好的职位，站到了人生一个极佳的起
点上。
但别高兴过早，因为还不能确定你到底会站在哪一边，这是个悬殊极大的职业，既是鸿毛，又是泰山
；它小可做一针一线，大可做跨国集团；它是精英的诞生地聚集地，又是收留和出产“流浪汉”的家
。
顶尖销售人员不凡的魅力让人景仰膜拜，而低微的销售人员又让人无时无刻不鄙视。
它让不少走近它的人很快尝到甜头，更让许多接近它的人吃尽无数苦头。
销售是生死艺术，有人因此进入天堂，有人因此下了地狱。
你想走哪一条道？
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我已经听到了，是天堂！
而且是要“钱”途要甜头，不要苦头和伤害。
那么这本书你可选对了，我就是为了帮助你们而来，就让这本承载着我所有善意的书成为你的人生导
师吧，顺着它的指点，在销售这条玄妙的大道上打造出自己的美好前途。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<销售是个好职业>>

内容概要

　　销售是个悬殊极大的职业，既是鸿毛，又是泰山；它小可做一针一线，大可做跨国集团；它是精
英的诞生地聚集地，又是收留和出产“流浪汉”的家。
顶尖销售人员不凡的魅力让人景仰膜拜，而低微的销售人员又让人无时无刻不鄙视。
它让不少走近它的人很快尝到甜头，更让许多接近它的人吃尽无数苦果。
销售是生死艺术，有人因此进入天堂，有人因此下了地狱。
你想走哪一条道？
我已经听到了，是天堂！
　　那么这本书你可选对了，这本书就是为了帮助你们而来，就让这本承载着所有善意的书成为你的
人生导师吧，顺着它的指点，避开弯路，避开缪见，避开无知，避开伤害，找到方向。
找到力量，找到方法，找到智慧，在销售这条玄妙的大道上打造出自己的美好前途。
　　本书结合作者自己多年的销售心得，给销售新手指出了一条从开始就正确的道，让新手：做正确
的事，再正确地做事。
同时为新手们提供了许多销售的理念、实用技巧、方法、策略。
让新手一人行就能很清醒地避开弯路、避开无知、避开伤害，找到方向、找到方法、找到力量、找到
智慧，在销售这条玄妙的大道上顺利打造自己的美好“钱”途。
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章节摘录

四、入行起步，选择比努力更重要销售是不分行业的，销售的全过程就是找到客户的需求点并针对性
地给予解决。
但销售因其销售方式、行业、公司和产品的千差万别。
其难易程度、出单的快慢和收入的差距、对人的销售能力的要求也是有很大不同的。
对于刚出道的学生来说，为了顺利地在这一行站稳和快速脱颖而出，同时避开众多的挫折、伤害、迷
茫和弯路，让销售成为你的腾飞之路，人行的选择非常关键。
可以说刚人行的95％以上的新手，吃的99％以上的销售苦头，都是由选择不对造成的。
1．选对行业和销售方式销售员的关键是业绩，没有业绩什么都谈不上，你没有饭吃不说。
公司也不会白养你。
所以对于新手的你，首先应该找那些比较容易出业绩的行业来人门。
▲没有稳定客户的行业、直销类的销售不要做。
如保险、电话销售、广告行业、软件销售等服务性行业，需要销售员直接面对终端客户．这些行业的
客户根本就没有购买的准备，或者很少有购买的意向，这样的行业门槛是低，但几乎所有的公司都是
无底薪或底薪很低的。
而对销售的能力要求却很高，工作压力也会非常大，这样的业务是最难做的。
对于刚出道的学生来说是非常艰难的。
▲有着稳定客户的行业、渠道类的销售可选择。
比如日用品、建材、图书音像等，你代表公司去和连锁商家、超市、卖场、经销商洽谈，这样就保险
得多，而且工资等比较有保障。
▲有着稳定客户、行业内部的销售、对销售技巧要求不高、又容易出业绩而且回款周期短的行业，是
首选。
比如快速消费品，销售也较简单，不太需要你有多强的销售技巧，主要看产品和公司的支持力度。
这种比较稳定，不会几个月做不出业绩让你走人，也不用担心销售周期太长拿不到提成，挣钱也能很
快达到中游。
我身边就有一个女孩子，只有高中文化来自农村，有幸误打误撞做起了快速消费品的销售。
她很勤奋能吃苦，很快一个月就拿到了7000元的工资。
她还把老家的一个亲戚也介绍去帮忙做。
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编辑推荐

《销售是个好职业》由企业管理出版社出版。
乔·吉拉德们给了我们太多的人生鼓舞，其中最有价值的一条就是：只要你拥有成功推销的能力，那
你就有白手起家成为亿万富翁的可能！
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