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内容概要

　　《营销内参》用俚语、实战表述营销的本性。
这份工作文人完成不了，历练太浅；洋人完成不了，历史太短；商人又不能过早露出“真招”让他人
白赚钱。
《营销内参》是一本直白营销本性的书、本色的书、本土的书，这“三本主义”的内核是对这些年来
流行的营销说“不！
”傅煜的一腔热血，谋求回归，是在探求营销文化的根。
如果我来给本书起名，直指骨髓：“商人必读”。
　　《营销内参》是一本直白营销本性的书、本色的书、本土的书，这“三本主义”的内核是对这些
年来流行的营销说“不！
”傅煜的一腔热血，谋求回归，是在探求营销文化的根。
如果我来给本书起名，直指骨髓：“商人必读”。
《营销内参》用俚语、实战表述营销的本性。
这份工作文人完成不了，历练太浅；洋人完成不了，历史太短；商人又不能过早露出“真招”让他人
白赚钱。
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作者简介

　　傅煜，西方经济学硕士。
香港大型集团执行总裁。
旗下拥有制药、医药流通、化妆品，食品、传媒、物业、酒店业、生物科技、IT、教育产业等多家全
资子公司。
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媒体关注与评论

　　《营销内参》用俚语、实战表述营销的本性。
这份工作文人完成不了，历练太浅；洋人完成不了，历史太短；商人又不能过早露出“真招”让他人
白赚钱。
《营销内参》是一本直白营销本性的书、本色的书、本土的书，这“三本主义”的内核是对这些年来
流行的营销说“不！
”傅煜的一腔热血，谋求回归，是在探求营销文化的根。
如果我来给本书起名，直指骨髓：“商人必读”。
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编辑推荐

　　《营销内参》用俚语、实战表述营销的本性。
这份工作文人完成不了，历练太浅；洋人完成不了，历史太短；商人又不能过早露出“真招”让他人
白赚钱。
《营销内参》是一本直白营销本性的书、本色的书、本土的书，这“三本主义”的内核是对这些年来
流行的营销说“不！
”傅煜的一腔热血，谋求回归，是在探求营销文化的根。
如果我来给本书起名，直指骨髓：“商人必读”。
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