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内容概要

　　追求成功是人生永远的主题。
渴望成功，是人之常情。
但在茫茫人海中却只有少数人能够叩开成功的大门，站到胜利的巅峰。
身在同一片蓝天下，为什么只有这少数人能创造出人生的辉煌，大多数人却壮志难酬呢？

如果我们耐心地探索和研究世界顶级富豪们的创业史，就会发现，任何一个财富的争夺都是一场集谋
略、智慧、财力、内在素质的搏击。
无论是国外的还是中国本土的富豪，在他们身上我们都可以找出与众不同的特质。
正是这些特质，指导着他们最终走向胜利，笑傲群雄。

这本书对于很多人来说，都具有非常大的吸引力。
因为它立足于国内外富豪的创业史，探寻他们的成功之路，从而解密富豪为什么会有今天的成功。
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书籍目录

第一章 善于捕捉商机
 用商机成就梦想的汉堡包大王
 有空白就有机会
 细微之处挖财源
 商机靠自己挖掘
 机会垂青有准备的人
 抓住机会，才能成就未来
 关于商机
 商机隐藏在哪里？

第二章 富有远见卓识
 远见卓识成就了哈默
 有目标才能有远见
 商机无限，但要看得见
 远见能变成财富
 果断才能让远见卓识发挥得淋漓尽致
 凡事预则立不预则废
 关注行业和企业的发展及问题
 从冷门入手，捕捉行业发展先机
 没有远见只能失败
第三章 强烈的赚钱欲望
 欲望是追求人生目标的动力
 梦想就是欲望实现的翅膀
 贫困是一种疾病它需要欲望来治疗
 不想当将军的士兵不是好士兵
 强烈的欲望是财富的源泉
 激发成功欲望
 没有邪恶的欲望，只有扭曲的人性
第四章 敢于冒险
 财富与冒险成正比
 有冒险才有成功
 冒险还需要野心和胆识
 拒绝冒险，终将被淘汰
 胆量是冒险的必备条件
 危机之中打捞财富
 精准的判断力不可或缺
 判断力+果敢行动=成功
 冒险不等于冒进
第五章 浑然天成的自信
 信心是创业者成功的入场券
 要坚持瓦伦达心态
 自信，然后才有一切
 反对意见无效
 自信源于专注
 如何变得自信

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<缔造富豪>>

 因为专注所以成功
第六章 财富源于节俭
 节俭才能“生”财
 富不过三代吗？

 唯有节俭，才能成为最后的赢家
 富豪节俭榜
 节俭是增加财富的筹码
 节俭是有计划的奔向财富
 借债是财富终结的催化剂
第七章 卓越的经营才能
 善借外力
 借人之智
 借人之财
 借人之名
 借人之力
 精心培养管理骨干
 只有懂得合作的人才更容易成功
 竞争优势效应
 建立良好的人际关系
 借助敌人的力量
 和竞争对手做朋友
 当众拥抱你的敌人
 对手是一座山
第八章 善于宣传自己
 让人知道我的酒吞
 没有调查就没有发言权
 酒香也怕巷子深
 匠心独运才能收获惊喜
 反其道而行才能成功
 有好理念才有好销量
 诚信是最好的广告宣传
 信用是最好的招牌
 没有诚信拒入天堂
第九章 坚韧不拔，知难而进
 站起来的次数要比被击倒的次数多一次
 失败只是柳暗花明前的山重水复
 不经历风雨怎么见彩虹
 没有人是永远不幸的
 你不放弃希望，成功才不会放弃你
 坚韧是战胜失败的必要因素
 坚韧是通向成功的铺路石
 坚韧是成功的保证
 意志力是坚韧的同胞兄弟
 激情是不惧失败的火焰
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章节摘录

克罗克考虑再三，权衡利弊，最终还是答应了麦氏兄弟的条件。
克罗克和他的天才财务长桑那本，使出浑身解数，几经周折，借贷270万美元，买下了麦当劳餐馆的名
号、商标、版权以及烹饪配方。
到此为止，美国的全部麦当劳快餐店都划归到克罗克名下。
虽然公司的名号仍叫麦当劳，却与麦当劳兄弟一点儿关系都没有了。
麦氏两兄弟虽然是麦当劳公司的创业者，但显然不是能做大生意的人。
克罗克事后回忆说：“他们虽然比我年轻，可他们都歇手不干了，而我可不能抛锚。
”在签订合约的最后文本时，麦氏兄弟出尔反尔，将圣伯丁诺的麦当劳餐厅排除在交易之外。
因为这是他们建立的第一家店，也是整个麦当劳餐厅的发源地，他们对这个店颇有感情。
克罗克虽然也把这个店看成是交易中最有价值的一部分，但从大局考虑，只好放弃了。
然而，克罗克并没有忘却这个富有象征意义的餐厅。
他在后来奋力反击，在圣伯丁诺店的附近买了一块空地，盖了一间与原店一模一样的麦当劳餐厅。
由于麦当劳的名称已被克罗克买断，因此新店就叫“麦当劳”，而麦氏兄弟的老店只能改叫“大麦克
”。
谁知这样一来，新店的生意开始兴隆，老店却一落千丈，元气大伤。
因为许多老主顾都以为麦当劳搬家了，都跑到新店去了，没人搭理那个叫“大麦克”的店。
实际上两店卖的东西没有什么不同，销售额却相差很多，由此可见，“麦当劳”这名字的确具有很高
的价值。
这一下轮到麦氏兄弟忧心忡忡了，到了1968年，兄弟俩无奈之下索性把这个昔日曾与克罗克争了个你
死我活的宝店卖了！
此后这个店称得上是命运多舛，几易其主也没见有什么起色，最后改成了一家唱片行。
摆脱了束缚，克罗克这下终于可以自由发挥了，他把自己的那一套管理方式发挥得淋漓尽致。
麦当劳公司需要具有强烈进取精神的人才。
克罗克说：“我要的是全力以赴献身事业的人。
如果只想挣钱养家过安逸的日子，那就别到麦当劳来。
”麦当劳各分店的经理平均年龄35岁，他们大都在其它行业上有过相当杰出的成就，并且银行账户上
的数字非常可观。
克罗克的招聘指导思想是：为了阻止那些不称职或表现平平的人进入，公司将最初的现金投资额定得
很高。
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媒体关注与评论

我要的是全力以赴献身事业的人，如果只想挣钱养家过安逸的日子，那就别到麦当劳来。
 　　——克罗克世界上的成功之路会通向那些有目标和远见的人。
　　——峰两努看书是从头开始看，但经营企业却恰好相反，先从结局开始，为达成结局而努力。
　　——哈洛德·及尼恩冒险的步骤通常会有成功的结局。
——显克微支要有自信。
然后全力以赴——假如具有这种观念，任何事情十之八九都能成功？
　　——威尔逊谁在平日节衣缩食，在穷困时就容易渡过难关；谁在富足时豪华奢侈，在穷困时就会
死于饥寒。
　　——萨迪如果我们每个人都雇用比我们自己更强的人，我们就能成为巨人公司。
　　——奥格尔维做生意的唯一目的，就在服务人群；而广告的唯一目的，就在对人们解释这项服务
。
　　——李奥贝纳棘手的事千万不可放任不管。
　　——吉越浩一郎
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编辑推荐

《缔造富豪:探寻富豪成功之路》：自信，然后才有一切抓住机会，才能成就未来。
探寻富豪成长心路，在细微处提升信心；寻求富豪成功决策，在关键时大胆行动。
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