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内容概要

本书设有《国际商务英语综合教程》的课文译文、专业术语注释译文、练习答案等供参考。
《国际商务英语综合教程》及其姊妹篇《国际商务英语综合教程辅导用书》就是在作者继近几年来编
著了《新编外贸英语口语教程》、《实用商务英语口语教程》、《实用商务英语口语训练》等书之后
，又一部理论性和实用性很强、应用范围很广的教材。
本教程与作者已出版的上述教材，各校可根据各专业需要自选配套使用。
本书设有《国际商务英语综合教程》的课文译文、专业术语注释译文、练习答案等供参考。
本教程由湖南大学外国语学院商务英语系硕士研究生导师廖瑛教授任主编，陈洁、刘兴、王小玲和彭
坚任副主编，参加编写工作的还有胡志雯、禹金林、杨萍、阳兰梅、廖越英、单晓晖、石颖和余婷等
。
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作者简介

廖瑛：教授，湖南师范大学英语语言文学专业毕业，现为湖南大学外国语学院语言学及应用语言学专
业硕士研究生导师，院学术委员会委员、学位委员会委员，教育部和湖南省人文学科、学位评审专家
，研究方向为应用语言学、文体学和商务英语。
1987～1995年任湖南省大学外语协会副会长，现任湖南省科技翻译工作者协会副会长兼学术部长。
著有《实用公关英语》、《实用外贸英语函电》、《国际商务英语——商务理论、语言与实务》、《
实用外贸谈判英语》、《国际商务英语语言与翻译研究》、《新编外贸英语口语教程》和《国际商务
英语综合教程》等共31册，合计850多万字，在各类学术期刊上发表论文20多篇，主持和参与主持国家
级、省级和校级科研四项，其中两项分获省级一等和三等奖。
其著作和事迹已收入湖南省社会科学院主编的《当代湘籍著作家大辞典》等多种辞书。
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章节摘录

　　第一章　国际商务简介　　1．什么是商务？
（what Is Business？
）　　传统上，商务仅指人们所需要的物品的交换或贸易。
但是，今天商业有更为科学的定义，它是指为了利润而进行货物和劳务的生产、分配和销售的一种活
动。
商务包括生产，即产品的创造和劳务的提供、分配、销售和利润。
将铁矿转化为机床零件就是一个很好的实例。
由各种零件组成的机床需要从工厂运到市场或转移给机械经销商，这就是大家知道的分配过程。
将产品和劳务交易成金钱就是销售。
例如，将一台机床卖给某人成交得钱，或者一个机修工提供修理机床的服务而得钱，我们都称之为销
售。
　　综上所述，我们可以说，商务是指生产、分配、销售一切活动的组合，通过这些活动，创造利润
或经济盈余。
任何一家商业公司其商务活动的主要目的就是创造利润，即支付一切开支后余下来的钱。
所以创造利润或经济盈余是商业活动的基本目标。
　　2．什么是国际商务？
（what Is International Business？
）　　国际商务作为管理训练的一个领域具有跨国家边界商务活动的专门特征。
这些活动可能是商品、服务、资金或人员的流动，技术、信息或者数据的转让活动，或者甚至是对雇
员的监督活动。
国际商务作为管理训练的一个分支出现，是由于跨国界的商业交易日益增长的范围和复杂性产生了新
的、特殊的管理问题和政府政策问题。
这些问题没有在传统的商业和经济领域里受到足够的注意。
　　商务（商业交易）延伸到不同的主权政治团体之间，在世界经济舞台上不是新现象。
一些商业公司已在国外直接投资并在国外管理多年。
主要在（但并不限于）采矿、石油、农业领域投资（开发）。
然而，国外贸易从民族国家出现迄今已有悠久的历史。
但是，自从第二次世界大战结束以来，国际商务活动的形式发生了奇异的变化。
在许多国家里，成千上万的公司已经发展成为具有所有权控制或其他跨国界联系的多国企业。
这些企业持有对商业各方面的全球观点——从市场到资源，他们把市场和生产结合进来并发展到世界
规模。
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